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Upstream 
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Quais as indústrias envolvidas 

• Exploração e Produção de Petróleo 

• Engenharia sísmica (geofísica) 

• Produção de equipamentos específicos (ex: 

árvore de natal) 

• Produção de cabos e dutos (raisers e pipes) 

• Gasodutos e oleodutos (transporte) 

• Transporte offshore (helicópteros) 

  



Downstream  
Oportunidades para o mercado segurador brasileiro 
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Quais as indústrias envolvidas? 

• Refinarias 

• Distribuidoras de GLP 

• Fábrica de asfalto 

• Distribuidores de querosene de aviação 

• Petroquímica 

• Indústria de plásticos e borrachas 

• Indústria de fertilizantes e pesticidas 



Quais os seguros envolvidos? 
Upstream & Downstream oportunidades 
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Seguros 

• Risco de Petróleo (on-shore e off-shore) 

• Cascos Marítimos 

• RD Equipamentos 

• Transportes nacional e internacional 

• RO, RN e Multirisco - Property (indústrias envolvidas) 

• Frotas (veículos) 

• Risco de Engenharia (projetos em construção) 

• Benefícios dos funcionários (vida, saúde, odonto, 
previdência e viagem) 

• Garantias de Obrigações e Aduaneira  

• Aeronáutico 

• D&O (Resp Civil Executivos) 

• Resp Civil Geral (operações e empregador)  



Como atender essa demanda? 

O mercado de seguros brasileiro 
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Planejamento 

• Parcerias e Especialização 

• Soluções de Resseguro 

• Estude a concorrência (Internacional) 

• Tenha foco, você não vai conseguir 

ganhar todas !  



Minha corretora é pequena… 
Como aproveitar esse nicho? 
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Pequenos corretores 

• Especialização 

• Worksite markets 

• Foco nas indústrias menores de apoio 

• Parcerias 

 

• Toda a economia estará envolvida: mais 

veículos, mais residências, mais pessoas, 

mais comércio, etc. etc. etc. 



Muito Obrigado ! 
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