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0S DESAFIOS DA DISTRIBUICAO DO SEGURO DE VIBA PESSOAS



ANO QUE VEM VOU CONTRATAR A
MENINA DO VIDA!
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BUSCA PELOS TERMOS SEGURO DE VIDA E EDUCAGAO FINANCEIRA EM 2021, 2022 E 2023:

seguro de vida educacao financeira i .
® ° . @ s : + Adicionar comparacao
Termo de pesquisa Termo de pesquisa
Brasil 01/01/2020 - 07/08/2023 ~ Todas as categorias ¥ PesquisanaWeb
Interesse ao longo do tempo (@ d o<
2020 2021 2022 2023

Média o dejan_de. 9 de mai. de 2021 11 de set. de 2022



0 IMPACTO
DA
TECNOLOGIA
NO SETOR DE
SEGUROS.







[ SuperOffice.

PRINCIPAL
PRIORIDADE DO SEU
NEGOCIO PARA 0S
PROXIMOS 5 ANOS

FFFFF : SUPEROFFICE, 24/02/2023.
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EXPERIENCIA DO
PREGO PRODUTO

CLIENTE



8.§ Auto Compara

CONTRATAGAO TOTALMENTE CONTRATAGAO APOS CONTATO
DIGITAL COM UM CONSULTOR

FONTE: VALOR ECONOMICO, 30/05/2023.



btqpactual

“0 BTG também pesquisou o seu cliente e passou a oferecer uma cobertura adicional
para o caso de roubo de celular durante a viagem. Este e um tipo de apolice que o cliente
faz 100% de forma digital, mas isso nao vale para outros tipos, como o Seguro de Vida,
em que o BTG ainda exige que o consumidor passe por um consultor. Isso
mesmo, exige. Gabriel Escabin, diretor do banco, explica que este € um seguro mais
complexo, muitas vezes envolve planejamento sucessorio e se o cliente nao entender o
que contratou, assim que o seguro encarecer, ele vai cancelar o produto.”

FONTE: VALOR ECONOMICO, 30/05/2023.



LOCKTON

UNCOMMONLY INDEPENDENT

“Conseguindo reduzir o custo de apdlices de saude empresariais entre 10% e
15%, com a analise de dados € possivel identificar desvios dos padroes e fazer
uma acao preventiva. A corretora conseguiu observar, analisando os dados de
um de seus clientes, que a frequéncia de procedimentos para a coluna estava
muito acima da média. Em pouco tempo, cinco usuarios fizeram cirurgia de
coluna, totalizando mais de RS 1,2 milhao em sinistros.

Os robozinhos foram colocados para funcionar e descobriram, por meio de
modelos preditivos, que quase 200 beneficiarios do plano em questao tinham
risco de ter que fazer em breve uma cirurgia de coluna. Com os dados em maos,
a cliente da Lockton contratou ortopedistas para suas fabricas em Sao Paulo e
Rio de Janeiro, comecou a realizar terapias alternativas e conseguiu fazer uso de
indicacao e realizacao de cirurgias menos invasivas.'

FONTE: VALOR ECONOMICO, 30/05/2023.




(@ CAPEMISA  yvIDAEVENTOS

SEGURADORA

Todo o processo € 100% on-line, com
assinatura eletronica, emissao de apolice
em 5 minutos e pode ser contratado em ate

60 minutos antes do evento.



@ CAPEMISA

SEGURADORA

@ CAPEMISA

CAPITALIZACAO

“Mais de 83% dos pagamentos sao feitos hoje com uso de ferramentas
de Inteligéncia Artificial. Essa iniciativa impactou a estrutura
operacional e a cultura corporativa da Companhia. Transbordou ainda
um grande beneficio para a sociedade: neste caso, a populag¢ao sorteada
— muitas vezes sem acesso a servicos e recursos bancarios ou
tecnoldgicos — passou a ser incluida no processo digital da operacao,
recebendo sua premiacao em até 24 horas, em muitos dos casos”

FONTE: SEGS, 21/11/2022.

André Ribeiro, Gerente de Operacoes de Capitalizagao CAPEMISA.






E COMO UTILIZAR A
TECNOLOGIA AO MEU
FAVOR?
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Shared Chat « Model: Default

Pitch Seguro de Vida

M

Por favor, crie um breve discurso para uma ligagdao em que vocé precisa marcar uma visita
com um médico para discutir protecdo financeira. O objetivo da ligacdo € agendar o
encontro, ndo vender um seguro de vida ou mencionar explicitamente o seguro. No entanto,
o discurso deve ser persuasivo e despertar a curiosidade do medico. Vocé pode falar sobre
a importancia de se proteger financeiramente, mas evite mencionar o termo 'seguro’.
Certifique-se também de oferecer opcdes de datas e horarios para o médico durante o
encerramento da ligacdo e de utilizar gatilhos mentais em sua construgao."

Claro! Agui esta um breve discurso que vocé pode usar para marcar uma visita com um
médico, abordando a protecao financeira de forma persuasiva, sem mencionar

explicitamente o seguro:

"Ola, Dr./Dra. [Nome do Médicol,

Espero que esteja bem. Meu nome é [Seu Nome] e trabalho com um grupo de profissionais
dedicados a ajudar médicos a alcancarem estabilidade financeira e tranquilidade para o
futuro. Gostaria de compartilhar com o(a) senhor(a) algumas estratégias eficazes que

podem fortalecer sua seguranca financeira e proteger seu patriménio.




Shared Chat « Model: Default

Como meédico, tenho certeza de que é consciente da importancia de cuidar ndo apenas da
saude de seus pacientes, mas também de si mesmo(a) e de sua familia. Infelizmente, muitos
profissionais de saude negligenciam a protecao financeira, deixando-se vulneraveis a

imprevistos que podem impactar sua estabilidade e a de seus entes queridos.

Durante nossa conversa, podemos explorar formas inovadoras de garantir sua estabilidade
financeira, criar um plano personalizado que se adapte as suas necessidades e, o melhor de
tudo, proporcionar-lhe tranquilidade para gue possa se concentrar plenamente em sua

carreira e em aproveitar a vida ao maximo.

Compartilharei estratégias praticas e solugdes financeiras inteligentes que podem ajuda-
lo(a) a minimizar riscos e maximizar oportunidades. Nossa abordagem exclusiva considera
fatores especificos relacionados a sua profissdo e aos desafios financeiros enfrentados

pelos médicos hoje em dia.

Seria um prazer agendar um encontro pessoalmente em seu consultério para que eu possa
compartilhar mais informacdes e discutir como essas estratégias podem se aplicar
especificamente a vocé. Também posso oferecer a op¢ao de uma videochamada, caso seja

mais conveniente para sua agenda.

Para facilitar a marcagao do encontro, gostaria de Ihe oferecer algumas opcdes de datas e
horarios disponiveis. Podemos nos encontrar nos dias [data] ou [data], durante a manha ou a
tarde, de acordo com sua preferéncia. Ficarei feliz em ajustar meu horario para acomodar

sua agenda ocupada.




Shared Chat « Model: Default

Acredito gue nossa conversa sera valiosa para vocé e podera abrir caminhos para garantir
seu futuro financeiro. Aguardo ansiosamente a confirmacgao do melhor dia e horario para

nossa visita.

Aproveito para destacar que a protecao financeira € uma decisao sabia e responsavel, e
muitos médicos estdo encontrando paz de espirito ao implementar essas estratégias. Nao

perca a oportunidade de explorar como isso pode beneficiar vocé.

Agradeco antecipadamente pelo seu tempo, Dr./Dra. [Nome do Médico]. Aguardo com
expectativa a oportunidade de discutir essas importantes questdes com vocé e ajuda-lo(a) a

alcancar a seguranca financeira que merece.

Atenciosamente,

[Seu Nome]"

Lembre-se de adaptar o discurso ao seu estilo pessoal e as necessidades especificas do

medico que vocé esta contatando. Boa sorte na ligagao!

Continue this conversation

Reportcontent | Termsofuse | Privacy policy




Shared Chat = Model: Default

Roteiro Video Médico

- ol
”-,_.,_1 Yy )
< L

i

\/ ) ’
J Ny = PN

('

Crie uma fala sobre a importancia do seguro de vida para um meédico. Mas néo fale de
seguro de vida de forma direta, fale sobre protecao financeira em vida. Essa fala precisa ter
ate 500 caracteres, inlcuindo espacos e pontuacao.

Como médico, sua missao € cuidar da saude e bem-estar das pessoas. Mas e quanto a sua
propria protecao financeira? Afinal, imprevistos podem acontecer. Garantir uma solida base
financeira € essencial para enfrentar desafios, manter a estabilidade e proteger sua familia.
Pense em sua seguranca financeira como um tratamento preventivo para uma vida prospera

e tranquila.

Perfeito, agora mais uma versao.

Como médico, vocé dedica sua vida a cuidar dos outros. Mas e quanto a vocé mesmo? A
protecao financeira € como um escudo invisivel, que garante sua tranquilidade mesmo em
momentos dificeis. E o antidoto para imprevistos, permitindo que vocé continue a fazer o

que ama sem preocupacoes. Cuide da sua saude financeira, pois ela € tao vital quanto a

saude dos seus pacientes. . . .
Continue this conversation

Reportcontent | Termsofuse | Privacy policy
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Como médico, vocé dedica sua vida a
cuidardos outros. Mas também &
importante cuidar de vocé mesmo. A
protecdo financeira &€ como um escudo
invisivel, $)que garante sua tranquilidade
&) mesmo em momentos dificeis. E o
antidoto para imprevistos, ¢)permitindo
que vocé continue a fazer o que mais ama
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L e B e e .

& Increase interval

<J: Audition




L+

Your Story Dolor Sit Sit Amet

( User_name
Lorem, Ipsum Dolor

L AN 4

218 likes
User_name Lorem, Ipsum DolorLorem ipsum dolor sit amet,
consectetuer adipiscing elit more..

View all comments




@ Lar

& 40 créditos ®

o

£y 0la Thiago , sou seu parceiro de design de IA. O que vocé gostaria de criar hoje?
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Pagina da Internet

Apresentacao Documento

Parece bom! Sobre o que vocé gostaria que fosse a apresentacao ?

Dica: vocé pode inserir seu préprio tépico ou usar uma de nossas sugestdes para comegar rapidamente.

Seguro de Pessoas: Uma protecao para sua saude financeira. >

™ 1/300

Seguro de Pessoas: Uma protecao para sua saude financeira.? Sounds interesting!




Seguro de Pessoas: Uma protecao para sua saude financeira.

Y 1/300
Seguro de Pessoas: Uma protecao para sua saude financeira.? Sounds interesting!
Let me come up with a few ideas...
Aqui esta um esboco para vocé. O que vocé acha?
Vocé pode editar este esboco ou continuar como esta: @ Portugués v

e |ntroducéo

e O que é Seguro de Pessoas?

e Tipos de seguros disponiveis

e Por que contratar um Seguro de Pessoas?
e Coberturas adicionais

e Como contratar um Seguro de Pessoas

e Conclusao e consideracgodes finais

Q

Tente novamer}t Continuar =

& 40 créditos ®
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Escolha um tema
N

et
R o)

Enguanto eu comeco, escolha um tema.

Dica: vocé pode personalizar fontes e cores posteriormente.

Lorem ipsum dolor

2 Sapientedelectus Titulo Titulo

Corpo e link Corpo e

3 Consectetur adipiscing
Padrao (leve) Padrao (escuro)

4 Acelit consequat -

s »
Lorem ipsum [ Dolor sit ] -
Titulo

- <a Surpreenda-me

Et harum quidem rerum facilis est et expedita distinctio. Nam libero .
: : : TR : Continuar -
tempore, cum soluta nobis est eligendi optio cumque nihil impedit quo

minus id quod maxime placeat facere possimus, omnis voluptas assumenda




Seguro de Pessoas:
Proteja sua saude
financeira.

O Seguro de Pessoas € uma forma de proteger o seu bem mais
valioso: a salide de sua familia. Entenda como funciona e quais os
beneficios.




O que e Seguro de Pessoas?
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Cobertura e protecao

Seguro de Pessoas € um
contrato que garante o
pagamento de indenizacao em
caso de doenca, invalidez ou
morte do segurado.

‘-

Health
lnsurance

Health
lnsurance

Atendimento
personalizado

Protecao familiar

Além do segurado, podem ser
incluidos conjuges, filhos e Algumas seguradoras oferecem
dependentes econdOmicos. servicos de assisténcia médica

para consultas e tratamentos.



Tipos de seguros disponiveis

Segurode Vida

Oferece cobertura para
morte natural ou acidental,

invalidez e doencas graves.

Seguro Saude

Cobre despesas medicas,
hospitalares e
odontologicas, além de
oferecer assisténcia em

caso de emergencias.

Seguro Funeral

Garante o pagamento das
despesas com o funeral do
segurado e auxilia a familia
em um momento tao
dificil.



Por que contratar um Seguro de Pessoas?

1 Prevencao € a chave

O Seguro de Pessoas ajuda a prevenir problemas financeiros decorrentes de

imprevistos relacionados a saude.

2 Tranquilidade e seguranca

Com a protecdo do Seguro de Pessoas, vocé e sua familia podem viver com

tranquilidade sem precisar se preocupar com o futuro.

3 Protecdo para todos

Com diferentes tipos de seguros disponiveis, € possivel proteger todas as pessoas

que vocé ama e garantir a seguranca financeira daqueles que dependem de vocé.



Coberturas adicionais

Open Enroliment
Dates by State

Open Enroliment Open Enroliment

Dates by State Dates by State

(U—0N (U—U0N
o] o] E
firginia e firginia 4k firginia 4
November 1, 202 November 1, 202 November 1, 202
January 15, January 15, January 15,
(By December 1f (By December 1£ (By December 1¢
coverage st coverage sti coverage st
on January 1, on January 1, on January 1,
Cobertura para gestantes Cobertura para acidentes Cobertura para idosos

Muitos dos seguros de pessoas Algumas seguradoras oferecem Os seguros de pessoas tambem
incluem coberturas para as cobertura para acidentes e oferecem coberturas para

mulheres em caso de gestacdo. lesdes decorrentes de praticas  idosos, com precos especiais e
esportivas. servicos diferenciados.



Como contratar um Seguro de Pessoas?

Escolhauma
seguradora confiavel

Pesquise e compare
propostas de diferentes
seguradoras para
encontrar aquela que
melhor atende suas
necessidades.

Analise as coberturas
oferecidas

Leia com atencao as
clausulas e coberturas
oferecidas por cada
seguradora e escolha
aquela que melhor atende

suas necessidades.

Entre em contatoe
faca a contratacao

Entre em contato com a
seguradora escolhida, tire
suas duvidas e faca a

contratacao do seguro.



Conclusao e consideracgoes
finais

]l Seguranca financeira l 2 Protegdo para todos

para voceé e sua os momentos da vida
familia | |

Com diferentes tipos de
O Seguro de Pessoas e seguros disponiveis, é
uma forma de se precaver possivel proteger toda a
contra imprevistos sua familia em todas as
financeiros em caso de fases da vida.

doencas e acidentes.

’ 3 ‘ Tranquilidade e seguranca para viver melhor

Com a protecao do Seguro de Pessoas, voce pode viver

tranquilamente e com seguranca, sabendo que esta protegido

contra os imprevistos da vida.




CAPEMISA E CORRETOR: JUNTOS NESSE DESAFIO!



0 SEGURO E IMPOSTO!
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0 SEGURO DE PESSOAS CRESCEU, EM 2022,

15910/(’[“332.0

FONTE: SINTESE MENSAL - SUSEP — DEZEMBR0/2022




SEGURO DE
RENDA:

Solucao de
Protecao e

Seguranga

Financeira para
seus Clientes.




MOTOR DA ECONOMIA

Pequenos negocios aceleram
em Pl’egO e PIB dO BraSil Total de pequenos negdcios no Brasil

18,5 milhoes
30% 72% 99% &~

doPIB dos empregos de todas empresas

gif fi . ’

- o -
criados no1°sem. de 2022 do Brasil

i =

do pais

11,5 milhoes 6 milhoes 1milhao
MEI ME EPP
(Receita bruta (Receita brutaanual (Receita bruta anual
anual de de até R$ 360 mil, de R$ 360 mil a

até R$ 81 mil) exceto os MEI) R$ 4,8 milhoes)

FONTE: SEBRAE, 10/2022.







Oceano

Azul

CAPEMISA
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MAS COMO PESCAR NESSE OCEANO AZUL?




PROCESSO DE VENDAS CAPEMISA

\

PLANEJAMENTO
DA VENDA

ABORDAGEM DE

VENDA POS-VENDAS

UM PROGESSO DE VENDA CONSULTIVA ESTRUTURADO




CONHEGCA O PROCESSO DE VENDAS CAPEMISA

Escaneie o QR Code abaixo ou acesse: www.is.gd/capemisa
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OBRIGADO!

Fabio Lessa

fabio.lessa@capemisa.com.br

(21) 9.9630-1529

@ CAPEMISA

SEGURADORA

PME

capemisa.com.br [J /company/capemisa_seguradora

Ki/capemisa.seguradora

@capemisaseguradora

4000-1130 (Capitais e regides metropolitanas)
0800 723 3030 (Demais localidades)


mailto:Fabio.lessa@capemisa.com.br
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