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Conec 2025: Abertura marcada por emocgdo,
energia e pluralidade

Com o tema “SinerglA Digital:
O Futuro Inteligente do Corretor
de Seguros”, o congresso teve sua
cerimdnia de aberturaambientada
por ritmos eletrizantes, pintura ao
vivo, networking e uma atmosfera
de reencontro entre profissionais
de todo o pais — além de
participagdo internacional, com
delegagdo de Buenos Aires.

O presidente do Sincor-SP,
Boris Ber, conduziu o evento e
enfatizou que a transformacgdo
digital ndo & mera tendéncia,
mas uma revolu¢gdo na forma
de consumir e se relacionar com
clientes, seguradoras e corretores.
Segundo ele, o futuro do seguro
“depende da nossa capacidade
de somar conhecimentos do
passado, abrir espago para novos
aprendizados e estar preparados
para grandes transformacgoées”.

Na solenidade, a 19 vice-
presidente Simone Favaro reforgou
o cuidado na organizag¢do, a
participagdo crescente das
mulheres no setor e celebrou a
pluralidade do evento. Outros
dirigentes também destacaram
que este Conec serd lembrado
pela diversidade de participantes
— caravanas do interior, de outras
regides brasileiras e até do exterior
— e pela pluralidade de ideias e
atores no mercado.

O debate sobre regulacgéo,
tecnologia e novos modelos
Um dos momentos centrais da
abertura foi o talk show “Novas
Resolugdes e Tecnologias — Para
onde vai o mercado de seguros?”,
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mediado por liderangas do Sincor-
SP, com a participacdo de Airton
Almeida, diretor da Susep, que
abordou temas sensiveis como:

A Lei Complementar 213, que
amplia o leque de players no setor
ao reconhecer associagcées de
protecdo patrimonial mutualista e
cooperativas de seguros. Aimeida
considerou essa mudanga uma
das maiores oportunidades para
a indUstria nos Ultimos 60 anos.

A proposta de autorregulacdo
para corretores, atualmente
em consulta pUblica, que pode
redefinir papéis, responsabilidades
e processos no mercado.

O Laboratério de Inovagdo em
Seguros (Susep Lab), projeto em
parceria com o IMPA, que visa
aplicar inteligéncia artificial e
outras tecnologias para reforgar a
fiscalizagdo e modernizar préticas
regulatorias.

Essa convergéncia de
regulagdo e tecnologiareforgaque
os corretores ndo estdo apenas
diante de desafios operacionais,
mas de uma reconfiguragdo de
modelo de negbécio — em que
inovacgdo, adaptabilidade e visdo
estratégica devem caminhar lado
a lado.

f# @sincorespiritosanto

Contexto econémico e
relevdncia setorial

O prefeito Ricardo Nunes
participou da abertura e enfatizou
a importdncia social e econémica
da corretagem, afirmando que
os corretores ajudam os clientes
a escolher melhor e evitar
contratagcdes precipitadas. Ele
também convidou os presentes a
conhecerem o estande do Smart
Sampa, iniciativa municipal de
segurancga e tecnologia, reforcando
que experiéncias tecnolbgicas
também podem dialogar com o
setor de seguros.

A feira de negdbcios Exposeg,
aberta ja no primeiro dig, funcionou
até o sdbado dia 27 de setembro.
O espago concentra empresas de
variados portes, atua como vitrine
de inovagodes e, sobretudo, como
ambiente de relacionamento e

prospecgdo entre corretoras e
seguradoras.

[ https://www.linkedin.com/company/sincores/



Inovacgédo, regulagdo e protagonismo dos
corretores em debate

O segundo dia do 20° Congresso
Brasileiro dos Corretores de Seguros
(Conec 2025), realizado em Séo
Paulo, trouxe reflexdes decisivas
sobre os rumos do setor no

Brasil. Na Trilha 9, o painel “Open
Insurance, SPOC e APV — Desdadfios e
Oportunidades” reuniu liderangas
para discutir transformagdo digital,
mudangas regulatorias e o papel dos
corretores de seguros em um cendrio
de profundas transformagoes.

Participaram da mesa o
presidente da Fenacor, Armando
Vergilio dos Santos Junior; o
presidente da ENS, Lucas Vergilio; o
presidente da CNseg, Dyogo Oliveira;
o presidente do Sincor-SP, Boris
Ber, que atuou como mediador; € 0
vice-presidente da Fenacor, Manuel
Matos.

Regulamentacgdo e
seguranca juridica

Um dos pontos centrais do
debate foi a regulamentagdo da
antiga Associagdo de Protegdo
Veicular (APV), agora denominada
Protec@o Patrimonial Mutualista
(PPM). Armando Vergilio destacou
os avangos trazidos pela Lei
Complementar 213/2025, que
estruturou um novo ecossistema
para associagdes e cooperativas
de seguros.

Segundo ele, mais de 2.200
entidades j& se cadastraram,
embora esse nimero deva cair
com o processo de regularizagdo.

Conheg¢a o CAPEMISA VIVA.
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escolhida por vocé.

CAPEMISA VIVA

Simples

e flexivel,
como aVIDA
deve ser.

& 2 Tia lam

Salba mais s -
K.

OPEH'IHSUHM;I
SPOC e kpy

Desg ﬂseﬂpun-.-.-.-:‘a:'es

“Era necessdrio para dar seguranca
juridica e equilibrio ao mercado.
Participa desse novo segmento
quem quiser, nenhum corretor é
obrigado”, afirmou.

O dirigente também anunciou
para este ano o langamento de um
plano diretor para o desenvolvimento
da distribuicdo de seguros, com foco
em capacitacdo e requalificagéo
dos corretores.

Tecnologia como aliada

Lucas Vergilio abordou os
impactos datransformagdo digitalno
setor. Ele ressaltou que ferramentas
como big data, inteligéncia artificial
generativa e automacdo véo trazer
mais eficiéncia, redugcdo de custos
e personalizagdo do atendimento.

“Open Insurance e SPOC serdo
consequéncias, ferramentas que
podem ou nd&o ser diferenciais
nesse mercado. O corretor terd
que estar antenado a tudo isso”,
afirmou. O executivo ainda chamou
atengdo para novas oportunidades
em seguros de vida, sadde e riscos
cibernéticos, além de alertar para
desafios como desigualdade
tecnolégica, mudangas climaticas
e pressoes ligadas a ESG.

Expansdo do mercado

J& o presidente da CNseg,
Dyogo Oliveira, destacou o Plano
de Desenvolvimento do Mercado
de Seguros (PDMS), construido de
forma colaborativa com entidades

representativas. O objetivo é
ampliar a participagéo do seguro
na economia, alcangando 10% do
PIBem arrecadagdo — hoje em torno
de 6,5%.

O programa estd estruturado em
quatro eixos: melhorar aimagem do
setor, aprimorar produtos, fortalecer a
distribuic@o com foco nos corretores
e manter didlogo constante com
governo e reguladores. “"Agora
teremos um mercado mais sauddvel,
com competicdo adequada, o que
contribui para o crescimento de todo
o setor”, disse Dyogo, ao lembrar
que a nova lei também fortalece a
fiscalizagdo da Susep.

O corretor como
protagonista

Manuel Matos reforgou
a importédncia do PDMS,
classificando-o como o plano
estratégico mais relevante das
Gltimas duas décadas. Para ele,
mesmo diante da transformagdo
digital, o corretor segue sendo
elo essencial na relagdo com os
clientes, cada vez mais valorizado
pelo cardter consultivo.

O consenso entre os debatedores
foi claro: mais de 90% das vendas
de seguros no Brasil passam
pelos corretores, e sua relevéncia
dependerd da capacidade de
adaptagdo. O profissional do futuro
precisa ser provedor de solugdes,
diversificar sua atuagdo e se atualizar
continuamente.

Futuro em construgéo

A mensagem final do painel
deixou evidente que o futuro do
mercado de seguros serd moldado
por trés pilares: inovagdo, regulagdo
e adaptagdo profissional. Nesse
cendrio, o corretor permanece
protagonista, consolidando-se como
pecga-chave para o consumidor, para
o segurado e para as seguradoras.
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Porto celebra 80 anos com inovagdéo e

protagonismo no Conec 2025

Em 2025, ano em que completa
80 anos de atuagdo, a Porto
aproveitou o 20° Congresso de
Corretores de Seguros (Conec) para
reafirmar sua postura de vanguarda
€ seu compromisso com o mercado.
A empresa marcou presenga
com um espago diferenciado:
quatro estandes integrados,
representando suas unidades de
negocio, ocupando juntos mais de
760 m? na Exposeg, e se posicionou
como um ecossistema completo
de solugées em seguros, salde,
servigos e produtos financeiros.

Durante o evento, a Porto
apresentou novas ofertas e reforgou
sua estratégia de atender desde
perfis mais populares até clientes
de altarenda. Entre os langamentos
estdo:

Um novo seguro auto premium,
com coberturas inéditas,
assisténcia diferenciada e servigos
de concierge;

Produtos com apelo de incluséo
securitaria, como Azul Moto —
seguroacessivel paramotociclistas
— e Azul Auto Compacto, voltado a
veiculos com mais de 3 anos, com

uso de Pegas Novas de Reposigéio
e atendimento em oficinas darede

referenciada;

No ramo financeiro, o Porto Bank
Visa Infinite Privilege, cartéio de
crédito de alto padréo paraclientes
de altissima renda, com adeséo
por convite previsto para o quarto
trimestre de 2025;

No segmento de saude, reforgo
do “Time Médico”, com 1.500
profissionais em 60 especialidades,
além de expanséo da Linha PRO
(plano regionalizado) e do servigo
Prote¢cdo Medicamentos, em
parceria com a RD Salde.

Um dos destaques mais
comentados foi o andncio do
servigo Porto 15 min!: a partir de 1°de
novembro, na cidade de S&o Paulo,
segurados do Porto Seguro Auto
terdo atendimento emergencial
durante a madrugada (das 22h
ds 5h), com prazo mdaximo de 15
minutos. Se esse prazo ndo for
cumprido, o cliente receberd 15%
de desconto na préxima renovagdo
do seguro.

No espago fisico montado
no evento, os quatro estandes

integrados refletiram a ambigdo de
apresentar uma jornada completa
de protecdo. Cada ambiente foi
dedicado a uma vertical da Porto
— Porto Seguro (seguros), Porto
Saude, Porto Servigo e Porto Bank —,
mas com comunicagdo e operacdo
orquestradas para mostrar a
unidade do ecossistema.

Essa estratégia reforgcou ndo
apenas o leque de ofertas, mas
também o posicionamento da
empresa como parceira proxima
dos corretores.No evento, executivos
da Porto se revezaram entre os
estandes recebendo sugestoes,
esclarecendo duvidas sobre os
produtos divulgados nas plendrias e
estreitando lagos com os parceiros.

O CEO Rivaldo Leite destacou
que o modelo adotado no Conec
foi um exemplo de inovagdo e de
escuta ativa: “os corretores estéo
super satisfeitos com as novidades,
em especial com o novo beneficio
de atendimento em até 15 minutos”
(referindo-se ao servigo Porto 15
min).

Com esses movimentos, a Porto
reafirma seu papel de protagonista
no mercado de seguros, exibindo
capacidade deinovagdo, amplitude
de portfélioefoconorelacionamento
com corretores e clientes. No ano
de seu octogésimo aniversdrio,
a companhia demonstra que,
além de celebrar o passado, estd
estruturada para projetar seu futuro
no setor.

) PortoBank

-] PortoSeguro

B PortoSatde

www.sincor-es.com.br
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Tokio Marine leva investimentos e oportunidades

ao Conec 2025

Companhia reforga proximidade com corretores e destaca Seguro Garantia como porta para
novos negocios

—

Durante o Conec 2025, a Tokio
Marine consolidou sua presencga
entre corretores e assessorias,
promovendo relacionamento
estratégico, experiéncias
diferenciadas e reforcando o
papel do Seguro Garantia como
drea de expansdo no mercado.

Estreitando lagos com o
corretor

No evento, a seguradora
montou um estande pensado
para gerar proximidade com seus
parceiros. Além de apresentar
novidades em produtos e servico,
a Tokio Marine buscou intensificar
sua presenga entre os corretores
com uma programacgdo especial.

Marcos Kobayashi, Diretor
Comercial Nacional Varejo e
Vida da empresa, enfatizou a
importancia da especializagdo no
trabalho do corretor, destacando
que a companhia deseja oferecer
“mais seguranga e tranquilidade”
na oferta de solugdes aos clientes.

Eﬁ BANESTES
SEGUROS
Patrocinio:

Outro destaque foi a
participagdo do piloto Felipe
Massa, embaixador da marca,
que marcou presenga no estande
para interagir com corretores
e reforgar sua ligagdo com a
seguradora. Para ele, estar entre
os parceiros da Tokio Marine
€ mais que imagem - é dar
testemunho de confianga na
empresa.

Seguro Garantia: uma
aposta estratégica

No segundo dia do Conec, a
Tokio Marine dedicou atenc¢do
especial ao Seguro Garantia,
promovendo debate sobre seu
potencial de crescimento e
relevancia para corretores.

Segundo dados da Susep, nos
primeiros dois meses de 2025,
o prémio total da modalidade
cresceu cerca de 29,7 % em
comparagdo ao mesmo periodo
do ano anterior.

Carol Ayub, diretora de Riscos
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Financeiros da Tokio Marine,
ressaltou que o Seguro Garantia
€ um produto estratégico — ele
pode abrir caminho para outras
linhas de negécio, atravessando
diferentes departamentos das
empresas (juridico, financeiro,
operacional).

Com a vigéncia da Lei n°
14.133/2021, que atualizou o
marco legal das licitagbes e
contratos, surgiu novo impulso
para esta modalidade — pois, em
muitos casos, o seguro passa a
ser exigido em concorréncias
publicas.

Além disso, o mercado mostra
espago para nichos especificos
como litigios e obrigagdes
judiciais. Em 2024, foram
contabilizados cerca de R$ 3
bilhdes em ag¢des trabalhistas,
indicando um campo a ser
explorado em modalidades
como Seguro Garantia Recursal
e Depébsito Trabalhista.

Investimentos e estrutura
Para sustentar esse plano de
expansdo, a Tokio Marine vem
investindo no fortalecimento
da infraestrutura técnica
e operacional. A seguradora
adotou inteligéncia artificial nos
processos de subscrigdo e andlise
de crédito, e ampliou limites de
atuagdo para corretores nas
pontas, com o objetivo de agilizar
tomadas de decisdo e operagdo
no dia a dia.
Paralelamente, foram
oferecidos treinamentos para
capacitar corretores, habilitando-
os a atuar de forma auténoma
e eficiente, especialmente no
segmento de seguro garantia.
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Transig&o seguro e novos rumos da corretagem
marcam o encerramento do Conec 2025

O encerramento do Conec
2025, realizado em Sdo Paulo, foi
marcado por um tema essencial
para o futuro da corretagem: a
transicdo segura de geracgoes e
os novos rumos da profissdo. O
talk show reuniu liderangas do
setor e trouxe reflexées valiosas
para corretores de seguros que
buscam fortalecer seus negécios
e perpetuar seus legados.

A mediagdo ficou a cargo de
Boris Ber, presidente do Sincor-
SP, que conduziu um debate leve,
mas profundo, sobre memoérias,
aprendizados e perspectivas do
setor.

O valor da continuidade e
da confianga

Para os corretores, a fala
de Jayme Garfinkel, acionista
controlador da Porto, foi
inspiradora. Ele relembrou sua
experiéncia ao assumir a empresa
apbds a morte do pai, destacando a
importéncia de preservar o sonho
e a base de confianga construida.
“Quando meu pai faleceu, pensei:
‘O que serd da minha vida se eu
vender o sonho dele?’” Me agarrei
a esse sonho .. PrecisGvamos
estabelecer essa mesma base
de confianga entre seguradora,
corretor e cliente para continuar
crescendo.” O recado para os
profissionais da corretagem é
claro: a continuidade do negécio
depende de relagdes sdlidas entre
seguradora, corretor e cliente.

Jayme ressaltou ainda
que a nova geragdo traz uma

www.sincor-es.com.br

Kl facebook.com/sincores

mentalidade adaptada ds
mudancgas, e enfatizou a
importéncia da autorregulagdo no
setor, afirmando que “a sociedade

civil deve atuar e mostrar
responsabilidade”.

Seguro de vida e
longevidade:
oportunidades para a
corretqgem

Outro ponto fundamental veio
de Nilton Molina, presidente do
Instituto de Longevidade MAG. Ele
chamou atengdo para o impacto
do aumento da expectativa de
vida, que abre espago para Novos
produtos e uma abordagem
diferenciada no segurodevidaede
saude. Para os corretores, trata-se
de uma oportunidade estratégica:
saber vender protecdo para uma
populagdo que vive mais, mas que
ainda resiste a pensar em temas
como indenizagdo. “Ninguém quer
pensar em indenizagéo” —, e para
o0 momento de indenizagdo, que
€ decisivo tanto para o cliente
quanto para o corretor.”, disse
Molina.

O desafio da nova geragéo
Representando a continuidade,
Bruno Garfinkel e Helder Molina
compartilharam as dificuldades
e responsabilidades de assumir
o bastdo de empresas familiares
consolidadas. Ambos reforgaram
queinovar sem perder a esséncia &
um desafio constante — realidade
que também se aplica as
corretoras de seguros que passam

f# @sincorespiritosanto

por processos de sucessdo.

Brunorevelou ter assumido uma
postura ousada ao propor dobrar o
tamanho da companhia em cinco
anos, mostrando que visdo de
futuroe metas claras podemserum
diferencial competitivo. Ele falou
sobre a fusdo entre crescimento
familiar e empresarial: “Nossa
responsabilidade éfazeromercado
dar certo, ndo sé para a empresa,
mas para as seguradoras.”
J& Helder destacou a importdncia
dorespeito as pessoas e ao cliente
como base de qualquer gestdo,
com levezaq, relatou que Nilton
acompanha de perto seu trabalho
e reforgou o orgulho que senteem
carregar esse legado.

Licdes para os corretores

O painel deixou ligbes
praticas para os profissionais da
corretagem:

Planejar a sucessdo garante a
perenidade do negdcio familiar.

Investir em confianca é
fundamental para manter clientes
e parceiros.

Adaptar-se ds mudangas
demogrdficas e tecnolbgicas abre
novas oportunidades de venda.

Inovar sem perder a esséncia
€ a chave para conquistar novas
geragdes de clientes.

Para os corretores, o Conec
2025 reforgou que o futuro da
profissdo depende de equilibrio:
respeitar o legado construido e,
ao mesmo tempo, se abrir para
novas ideias, produtos e modelos
de gestdo.

[ https://www.linkedin.com/company/sincores/



MAPFRE reforca proximidade e digitalizacéo
para fortalecer relagéo com corretores

Durante a 20¢ edi¢do do
Congresso Nacional dos
Corretores de Seguros (Conec
2025), a MAPFRE Brasil apostou em
uma estratégia de comunicagdo
centrada na valorizagdo do
corretor e na apresentacdo de
novidades digitais para reafirmar
sua presenga no mercado e
estreitar lagos com sua rede de
parceiros.

Relacdo com corretores:
parceiro de confianga

Para Karine Branddo, diretora
executiva do Canal Corretor da
MAPFRE Brasil, o corretor vai além
de um canal de vendas —ele éum
“parceiro de confianga”.

No painel mediado por Cdssio
Reis, a executiva ressaltou que
duas iniciativas séo fundamentais
nessa nova fase da companhia:
o programa MAPFRE +Corretor
e a “proposta de valor” (ou
valor agregado) destinada aos
corretores. Segundo Branddo,
melhorias no modelo de
atendimento ao corretor também
estéio em curso: “A gente tem visto
na pratica que oportunidades
viram negébcios. Desenvolvido
em 2025, o novo modelo estd
dando super certo.” Ela ainda
citou outras agdes estruturantes
da empresa, como o programa
Juntos Resolvemos e o Conselho
Nacional de Corretores, que téma
missdo de promover um canal de
escuta ativa junto aos parceiros.
“A gente tem que ouvir. A partir
dessa atitude, de escuta, a gente
passou a trazer o novo momento
MAPFRE.”

Novidades digitais

No evento, a MAPFRE aproveitou
para apresentar solugdes e

Corretor,

faga parte de um
time campeao!

plataformas inovadoras que
visam agilizar processos, facilitar
o relacionamento e ampliar a
atuagdo dos corretores:

MAPFRE +Digital: plataforma
pensada paratornar mais eficiente
a captagdo de clientes e a gestdo
comercial dos corretores. A
ferramenta inclui banco de dados,
ferramentas de relacionamento e
impulsionamento de vendas.

Aviso de sinistro via WhatsApp
com inteligéncia artificial: j&
em funcionamento, este canal
permite ao segurado comunicar
sinistros por dudio, texto ou
imagem, oferecendo agilidade e
praticidade no atendimento.

Reducdo do nUumero de
perguntas no processo de
subscri¢do, langcamento do
produto MAPFRE Roubo e Furto e
implantag¢do do programa MAPFRE
+Desconto — que concede maior
autonomia ao corretor no uso de
descontos durante a negociagdo
com clientes.

Essasiniciativas expressam ndo
s6 o compromisso da seguradora
com a modernizacdo de seus
processos internos, mas também
a intengdo de proporcionar aos
corretores ferramentas mais
eficientes e competitivas no
mercado.

Estande e agcdes de
relacionamento no evento

No espago da empresa dentro
do CONEC, a MAPFRE alinhou
design e conteldo para refletir
seu “novo momento”. O estande
foi concebido para celebrar a
proximidade com os corretores
e para simbolizar a integragdéo
das inovagdes digitais com a
operagdo tradicional.

Leonardo Marins, diretor

territorial de Séo Paulo da MAPFRE,
destacou aimplantag¢do do aviso
de sinistro digital como marco
dessa transi¢do. “Acabamos de
langar, com o apoio dainteligéncia
artificial, o aviso de sinistro pelo
WhatsApp.”

Corretores presentes no
evento também comentaram
positivamente sobre a atuagdo da
companhia. Silvio Bacci, da Sillano
Corretora, afirmou que “trabalhar
com a MAPFRE &€ muito bom. Est&o
sempre nos apoiando, tém muitas
novidades boas e estdo em um
processo de reformulagdo. Essa
parceria € muito prazerosa.”

Desafios e expectativas

AMAPFRE apostaemummodelo
de parceria mais colaborativo
com os corretores, sustentado
por uma plataforma digital
robusta e melhorias operacionais.
No entanto, esse movimento
exige que os profissionais da
corretagem também internalizem
essas mudangas e adaptem
suas rotinas. A expectativa é
que, com esses investimentos e
transformacgodes, os corretores
parceiros possam se sentir mais
valorizados e competitivos,
enquanto a seguradora fortalece
sua presenga no mercado por
meio de inovagdo e atendimento
de qualidade.

Ha mais de 30 anos no Brasil, a MAPFRE conta com
mais de 10 milhoes de clientes.
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Allianz Seguros cresce de forma estratégica
com foco em corretores de seguros

A Allianz Brasil Seguros tem se
destacado nos Gltimos meses por
um conjunto de iniciativas que
reforcam seu posicionamento no
mercado nacional de seguros. Sob
o comando do CEO Eduard Folch, a
companhia combina crescimento
expressivo com valorizagdo de
corretores e expansdo territorial
— catapultando sua opera¢do no
pais a um papel estratégico para
o grupo global Allianz.

Crescimento acima da
média do mercado

No primeiro semestre de 2025, a
Allianz Brasil registrou crescimento
de 23%, quase trés vezes superior
d média do setor, que ficou em
cerca de 8%. Esse desempenho
se tornou ainda mais relevante se
considerado o porte jd consolidado
da empresa no Brasil — sdo cerca
de um milh&o de clientes por
més. De acordo com Folch, esse
resultado financeiro confirma que
o Brasil & um mercado rentével e
com potencial sustentavel.

Expansdo regional e
diversificacdo de atuacdo
Um dos pilares da estratégia

Allianz @)

de crescimento da Allianz é a
expansdo para regides até entdo
menos atendidas ou que vinham
recebendo menor atengdo em
termos de atuagdo da seguradora.
Folch ressaltou que regibes
como Tocantins e Rondénia tém
apresentado crescimento anual
de 50% a 55%. Adicionalmente, ha
movimentagdes para consolidar
segmentos estratégicos: No
agronegobcio, onde a companhia
j@ se posiciona como ndmero 2,
e a safra virou case de sucesso
para o grupo. No transporte,
com contratagdo de novo
diretor dedicado ao segmento.
Em condominios, pequenas e
médias empresas, que também
passam por crescimento relevante.
Também foi citado investimento
em humanizagdo do atendimento,
fortalecendo o contato direto com
corretores e clientes, especialmente
nas regides de menor densidade
de mercado.

Relacionamento com
corretores como diferencial
competitivo

O programa Alliadoz emerge
como uma das pegas-chave dessa

Venda Allianz Empresarial PME e garanta até 7% de
comissdo complementar de acordo com seu segmento

e muito mais protecdo para seu cliente.

aproximacgdo. Trata-se de um
evento anual de relacionamento
mantido pela Allianz Seguros com
corretores e corretoras, realizado
em ambiente descontraido — com
momentos dedicados ao esporte,
bem-estar e lazer.

Segundo Eduard Folch, o Alliadoz
€ “um marco do ano para refletir,
para conectar com os corretores,
eu ndo tenho muitas ocasides
para falar com eles tdo perto”.
Além disso, o evento estimula
uma cultura de transparéncia e
permite que corretores fagcam
perguntas aos responsdveis por
produtos, tecnologia, marketing
ou transformagdo dentro da
companhia. Essa proximidade
e didlogo direto com a rede de
distribuicdo — os corretores —
sdo vistos como vitais para a
sustentagdo do crescimento, uma
vez que eles estdo na linha de
frente do contato com clientes.

Brasil como unidade
estratégica global

Com o desempenho robusto
e iniciativas de fortalecimento
institucional, a Allianz Brasil se
consolida como uma das
unidades mais relevantes do grupo
internacional. Folch afirmou que,
para o grupo Allianz global, o
Brasil torna-se ndo apenas fonte
de crescimento mas também
de base significativa de novos
clientes. O sucesso da operagdo
brasileira refor¢ca expectativas de
continuidade no investimento e
em novas frentes de atuagdo. Com
mercados regionais em ascensdo,
escuta ativa dos corretores e
diversificagdo de produtos, a Allianz
Brasil desenha uma trajetéria que
alia rentabilidade, inovagdo e
presenca territorial.

ALLIADO®Z

+Comissdo

Ofereca e aumente suas vendas!
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Novo Seguros fortalece lagos com
corretores e lideranc¢as no Conec-SP

A Novo Seguros marcou
presenca na 20¢ edi¢gdo do
CONEC-SP, principal evento de
corretores de seguros do Brasil,
realizado nos dias 25, 26 e 27
de setembro, em Sdo Paulo. O
ponto de encontro foi o stand
da Associagdo das Empresas
de Assessoria e Consultoria de
Seguros (Aconseg do Brasil), onde
a companhia recebeu corretores
e assessorias, fortaleceu
relacionamentos e explorou novas
possibilidades de crescimento.

Foram dias intensos de trocas
de experiéncias, novas parcerias
e conexdes valiosas, que reforcam
a forga da Novo Seguros no
mercado e a missdo de estar
ao lado dos profissionais que

movimentam o setor.

A Aconseg do Brasil representa
diversas associagdes regionais e
estaduais que atuam no mercado
de seguros, como a Aconseg-SP
(séo Paulo), Aconseg-MG (Minas
Gerais) e Aconseg-NNE (Norte e
Nordeste), entre outras.

Na ocasido, o sbécio-diretor
Rafael Mendonga e a gerente
comercial Tatielle Mendonga se
reuniram com o presidente do
Sincor-ES, José Rdbmulo da Silva, e
com o presidente do Clube Vida
em Grupo do Espirito Santo (CVG-
ES), Anténio Santa Catarina. A
presencgareforgou o protagonismo
capixaba no cendrio nacional,
destacando aintegragdo do setor
e a valorizagdo dos corretores.

Anténio Santa Catarina (CVG-ES), Tatielle Mendonga (Novo Seguros),
Rafael Mendonga (Novo Seguros) e José Rémulo da Silva (Sincor-ES).

»»» Seguro Franquia
A franguia do seguro nao
precisa ser um problema.

Com a Novo, ela vira solucao!

www.sincor-es.com.br

Kl facebook.com/sincores

f# @sincorespiritosanto

Minha visdo
sobre o Conec
2025

José Rémulo da Silva - i,
Presidente do Sincor-ES

Participar do Conec 2025
foi para mim muito mais do
que representar o Espirito Santo
em um grande evento do setor
segurador: foi um momento
de renovacgdo, didlogo e
aprendizado de vanguarda. Tive
a oportunidade de testemunhar
de perto o vigor e a energia que
movem o universo dos corretores
de seguros no Brasil.

O tema do congresso —
“SinerglA Digital: O Futuro
Inteligente do Corretor de
Seguros” — ja sinaliza o caminho
que precisamos percorrer Como
categoria: integrar tecnologia,
inteligéncia artificial e inovagdo
ao nosso dia a dia, sem perder de
vista o papel humano que sempre
foi peca central na relagdo com
o cliente.

Ver painéis que tratavam
de Open Insurance, das
novas normativas como a Lei
15.040/2024, estratégias de
marketing digital e o uso prético
da automagdo reafirmou algo
que venho defendendo: quem
ndo se adaptar ficard & margem
desse novo ciclo.

Troquei ideias com colegas
corretoras e entidades de
diversos estados. Foi gratificante
ver que muitos compartilham
das mesmas angulstias e
esperancgas: desafios regulatérios,
competitividade, custo
operacional, mas também desejo
genuino de evoluir. Eu retornei
ao Espirito Santo renovado,
com uma lista de iniciativas
para fomentar aqui discussées
locais, capacitacdes e parcerias
que possam aproximar Nossos
corretores dessa transformagdo
digital nacional.

NnovVo

Sseguros

[ https://www.linkedin.com/company/sincores/



Presidentes do Sincor-ES e CVG-ES
marcaram presenga ho Conec 2025

Em sua 20° edigcdo, o CONEC
(Congresso dos Corretores de
Seguros), realizado de 25 a 27 de
setembro no Anhembi, em Sé&o
Paulo, contou com ailustre presenca
de lideres de todo o Brasil — entre
eles, o presidente do Sincor-ES, José
Rémulo da Silva e do presidente do
CVG-ES, Antonio Santa Catarina.

A participag@o dos presidentes
no evento evidencia ndo apenas
o0 compromisso do Sincor-ES e
do CVG-ES com o fortalecimento
da corretagem no Espirito Santo,
mas também a busca por uma
presenca mais expressiva no
cendrio nacional do seguro. Estar
no principal palco e na maior feira do
setor representa uma oportunidade
de consolidar parcerias, captar
tendéncias e reforgar a voz dos
corretores capixabas — um claro
indicativo de que o sindicato
ndo atua somente em dmbito
regional, mas acompanha de perto
as transformagées e debates do
mercado brasileiro.

Durante os trés dias de congresso,
os presidentes mantiveram uma
agenda intensa, visitando estandes
de empresas parceiras como Allianz
Seguros, Capemisa Seguradora,
Icatu Seguros, Mapfre Seguros,
Novo Seguros, PASI, Porto Seguro,
Sancor Seguros, Seguros Unimed,
Tokio Marine Seguradora e Yelum
Seguradora [ HDI [ Aliro Seguro.
Essas visitas possibilitaram um
intercdmbio direto com executivos
e equipes comerciais, fortalecendo
lagos institucionais e ampliando a
visibilidade do mercado capixaba.

Com o tema “SinerglA Digital:
O Futuro Inteligente do Corretor”, o
CONEC 2025 destacou pautas como
inteligéncia artificial, inovagéo e
digitalizagdo. A postura de RéGmulo
e de Antonio reforga que o Espirito
Santo estd alinhado as agendas
mais relevantes do setor. “O Sincor-
ES e o CVG-ES demonstram que
observam as transformagdes do
mercado, e protagonizd-las ao
lado de seus parceiros e associados,
contribuindo ativamente para que
os corretores capixabas estejam
preparados para os desafios da
nova era da corretagem.”
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Clube Pres: nova empresa de seguros chega ao
ES com potencial para atender 400 mil clientes

O Espirito Santo passa a contar
com uma nova e promissora
forca no mercado de seguros
beneficios corporativos. O Clube
Pres de Beneficios chega ao
Estado com um modelo inovador
de gestdo em seguros de vida
em grupo e acidentes pessoais,
oferecendo solugdes dageis,
transparentes e vantajosas para
empresas, sindicatos, corretoras
e seguradoras. Em territério
capixaba, a empresa projeta um
potencial de quase 400 mil clientes,
grande parte deles proveniente de
sindicatos.

O mercado de seguros de vida
em grupo, que ja representa 58%
dos contratos de pessoas no Brasil,
tem crescido de forma constante,
impulsionado pela obrigatoriedade
em diversas convengoes coletivas
de trabalho. Nesse cendrio, o Clube
Pres se posiciona como uma
alternativa sélida e inovadora para
atender empresas e trabalhadores,
fortalecendo a cultura de protegéo
e cuidado no ambiente corporativo.

Pertencendo a um grupo com
30 anos de experiéncia acumulada
no setor de seguros, a empresa
nasce com o propodsito de
simplificar a gestéo de beneficios
corporativos e ampliar o acesso
dos trabalhadores a servigos de
protec@o e assisténcia. O grupo,
que j& atua com sucesso na regido
Sudeste, reline a expertise de 197
corretores e a confianga de mais
de 160 mil beneficiarios.

Com sede em Vila Velha, o
Clube Pres de Beneficios chega
para revolucionar o mercado de
seguros e beneficios no Espirito
Santo, aliando tradig¢do, tecnologia
e propodsito. “Nosso papel é ser
o elo estratégico entre todas as
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CLUBE PRES

www.sincor-es.com.br

Simplificando beneficios,
fortalecendo vidas

Q 27 3441-772I

£l facebook.com/sincores

partes do processo: seguradoras,
sindicatos, empresas e corretores.
Assim, garantimos uma operagdo
segura, eficiente e com beneficios
reais para quem contrata e para
quem é beneficiado”, destaca o
Clube Pres de Beneficios.

Entre os diferenciais da
empresa estd o compromisso
com a agilidade no pagamento
de sinistros. Além disso, o Clube
Pres oferece uma plataforma
tecnoldgica propria, desenvolvida
sob medida para o mercado
de seguros de vida, permitindo
integragdo total com sistemas
das seguradoras e facilitando a

[ @sincorespiritosanto

administragdo dos contratos.

Outro ponto de destaque é o
conjunto de beneficios adicionais
que serdo oferecidos num futuro
préximo aos segurados, que
v@o muito além das coberturas
tradicionais: descontos em
consultas, exames, farmdacias,
restaurantes, eventos culturais e
cursos, além de vantagens em
viagens e compras online.

No dia 07 de outubro, recebemos
a visita do Diretor presidente da
Clube Pres, Casemiro Ramos Alves
Junior, que estava acompanhado
de Jorge Mauricio, diretor Vice
Presidente.

[ https://www.linkedin.com/company/sincores/



Icatu Seguros realiza café da manhdé sobre
cendrio econémico e previdéncia em Vitéria

A Icatu Seguros promoveu, no
dia 16 de outubro de 2025, um
café da manh& no restaurante
Coco Bambu, em Vitéria, reunindo
Corretores de Seguros, parceiros
e convidados para apresentar
a lcatu Vanguarda, gestora
de investimentos do grupo, e
debater o cendrio econémico e
as oportunidades em Previdéncia
Privada.

O encontro contou com a
presenca de Ana Felix, do
relacionamento com investidores
da Icatu Vanguarda, e do
economista Ragnar Magalhdes,
que conduziram as apresentagdes
e conversas sobre perspectivas do
mercado financeiro e estratégias
de investimento de longo prazo,
também estiveram presentes,

Rafael Muniz, Superintendente
Executivo da Icatu Seguros no Espirito
Santo, Silva Texeira, Gerente de
Contas e Mauricio Ribeiro, Gerente
Comercial.

Criada em 2003, a
lcatu Vanguarda & uma
gestora de recursos
com foco em solugdes
de investimento para
diferentes perfis de
investidores. Administra
mais de R$ 40 bilhdes
em ativos, com forte
atuagdo em fundos de
previdéncia e crédito
privado.

O evento reforgou o
compromisso da Icatu
em aproximar corretores
de seguros e parceiros,

promovendo conhecimento e
atualizagdo sobre o mercado
financeiro e as tendéncias do setor
de seguros e investimentos.

Confraria das Quintas: café, risadas,
cultura e muitas amizades

O tradicional encontro da
Confraria das Quintas ganhou
um toque especial no més de
. Realizado semanalmente no
Shopping Vitéria, o evento é
conhecido por reunir profissionais
do mercado de seguros e suas
familias em um ambiente de
descontracdo, boas conversas
e, claro, aquele café que ja
virou simbolo do grupo. Entre
risadas, histérias e momentos

de convivéncia, o encontro reforca
os lagos de amizade e celebra o
prazer das boas companhias.

No dia 09 de outubro, os
participantes tiveram o prazer de
receber o escritor e magom José
Américo Merlo, que apresentou
seu mais recente livro, Cronicas
Macgonicas: Casos e Causos da
Magonaria do Espirito Santo. A
obra, composta por mais de cem
croénicas, redne relatos reais e

bem-humorados vividos por
irmdos da magonaria capixaba,
revelando o lado humano da
Ordem e aproximando o leitor
de seus valores, tradi¢gdes e
curiosidades.

Com leveza e autenticidade,
Merlo transforma suas
lembrangcas em narrativas
cheias de humor oy
e sensibilidade,
preservando a
memoria magodnica
e proporcionando
momentos de
reflexdo e riso.

Mais do que um
simples almogo ou
café, a Confraria das Quintas
segue firmando-se como um
espago de convivéncia, cultura
e boas histérias —um verdadeiro
ponto de encontro para quem
valoriza a amizade, o bom humor
e o prazer de celebrar a vida em
boa companhia.

13
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Tokio Marine promove evento em Vitéria para
reforcar relacionamento com corretores

A Tokio Marine realizou, no
altimo dia 09, em Vitéria (ES), um
encontro com Corretores para
reafirmar seu compromisso em
trabalhar em prol do aculturamento
sobre as diversas modalidades
de Seguros a fim de aumentar as
vendas de seus Parceiros. Assim, no
evento, a Companhia destacou o
potencial de vendas dos produtos
Empresarial, Fianga Locaticia e
Seguros Imobilidrios.

Segundo Sérgio Brito, Diretor
Comercial Regional ES/RJ, a
acdo fortalece a parceria com
os Corretores, Unico canal de
distribuicdo da Seguradora. “Séo
esses profissionais que tém os
Clientes em mdos, sendo, portanto,
os verdadeiros protagonistas e
responsdveis pelas vendas e,
porque ndo dizer, pelo crescimento
sustentdvel do mercado
securitdrio. Dessa forma, investimos
continuamente para disponibilizar
ferramentas para facilitar o dia a dia
einiciativas voltadas a capacitacéo
de Corretores e Assessorias”, afirmou.

Os convidados foram
recepcionados por Cinthya Oliveirq,
Gerente Executiva da Sucursal
Vitéria. Para apresentar o potencial

S6 o Tokio Marine Aluguel paga
sinistro em até

dos produtos, estiveram presentes
pela Tokio Marine: Edvaldo Floresta,
Gerente de Produtos Imobilidrios;
Simone Marconato, Coordenadora
de Produtos Imobilidrios; Michelle
Galvéo, Gerente de Estratégia de
Negécios Produtos PJ;

O Presidente do Sincor-ES, José
Rémulo da Silva e o Presidente do
CVG-ES, Antonio Santa Catarina,
também prestigiaram o evento,
realizado no Coco bambu.

Sobre a Tokio Marine Seguradora

Subsididaria da Tokio
Marine Holdings, o mais antigo
conglomerado securitdrio japonés,
fundado hd 145 anos, a Tokio Marine
Seguradora S.A. estd em operagdo
no Brasil desde 1959. A Companhia
coloca a disposi¢cdo do mercado
nacional um amplo portfélio
composto por mais de 90 Produtos
e 120 Servigos e Assisténcias para
Pessoas Fisicas e Juridicas, por meio
de uma estrutura de 68 unidades de
atendimento distribuidas pelo Brasil.
Em agosto de 2023 e novamente
em outubro de 2024, recebeu nota
AAA br, com perspectiva estdvel, da
agéncia de classificagdo de risco
Moody’s Local BR.

DIAS ~
UTEIS

Se a documentacao estiver completa.

www.sincor-es.com.br

£l facebook.com/sincores

i) @sincorespiritosanto

O Seguro Fianga mais agil do mercado!

O registro do produto é automatico e nao representa
aprovagdo ou recomendagéao por parte da SUSEP.

https://www.linkedin.com/company/sincores/



Atencdo, Sincor-ES e
CVG-ES liberam vendas
de pulseira-convite

N&o perca a chance de participar de um dos encontros mais esperados
do ano! A Feijoada de Confraternizagdo do Sincor-ES e do CVG-ES acontece
no dia 15 de novembro de 2025 (sdbado), das 13h s 17h, na drea de eventos
do Clube dos Oficiais da Policia Militar do Espirito Santo, localizado na Praia
de Camburi, em Vitéria.

As vendas dos ingressos remanescentes ja estdo abertas e podem ser
adquiridas conforme as categorias abaixo:

- Convite gratuito: corretores(as) associados(as) ao Sincor-ES e
mantenedores do CVG-ES;

- Convite para acompanhantes de corretor(a) associado(a) ao Sincor-ES:
R$ 120,00 (cento e vinte reais) cada;

- Convite para demais categorias e mantenedores apenas do CVG-ES:
R$ 150,00 (cento e cinquenta reais) cada.

As pulseiras de acesso deverdo ser retiradas exclusivamente na sede
do Sincor-ES, dentro do prazo estabelecido.

Com mdasica ao vivo, feijjoada completa e um clima de alegria e
integragdo, a edicdo de 2025 promete ser ainda mais especial. Serd um
momento para celebrar os 36 anos do Sincor-ES e os 21 anos do CVG-ES,
reunindo corretores, seguradoras, parceiros e familiares em um ambiente
de confraternizagdo e celebragdo inesquecivel.

NAO DEIXE PARA ULTIMA HORA!

Venha retirar hoje mesmoo “? G&a

seu convite e participe da:

Feijoada de Confraternizacao =
do Mercado Segurador |
Capixaba 2025 1|

DATA:

15-11-2025

Associado do Sincor-ES, retire seu convite gratuitamente e fﬂ %
adquira o convite do acompanhante pelo valor de R$ 120,00 21 4% ;
Aos demais convidados o valor do convite sera de RS 150,00. %

HORARIO: 13h as 17h \

LOCAL:
Clube dos Oficiais da PMES

Ax. Dante Michelinl. 1275 - Praia ce Cambari - Vitdria-[5

Realizagho

" CLUBE VIDA T%y

- - EM vy

Sincer ES  gruro-es ¢
Patrocinia:

i z [-. BAMESTES
Allianz (@) © MAPFRE [ BANEST
.'/i‘-’ APEMISA ﬁk it Yelum HDI Al

SANCOR

SEGUROS

PASI ICATU EPorto
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ENS promove
imersdao
tecnolégica no
Conec 2025

A Escola de Negbcios e
Seguros (ENS) marcou presenga
no CONEC 2025, realizado em
Sdo Paulo, com um estande
voltado & educagdo, inovagdo
e transformacdo do setor de
seguros. A instituigdo reforgou sua
missdo de capacitar profissionais
e apoiar o desenvolvimento
do mercado, destacando a
importdncia da qualificagdo
continua para os corretores
em um cendrio de constantes
mudangas.

O espacgo da ENS ofereceu
uma experiéncia imersiva com
o uso de realidade artificial
e recursos tecnoldgicos,
promovendo interagcdo direta
entre os participantes, professores
e diretores. A proposta foi
unir aprendizado e pratica,
proporcionando aos visitantes
um contato diferenciado com
0 universo educacional do
mercado segurador.

Paola Casado, Diretora Geral
da ENS, ressaltou a tradicéo e o
compromisso da instituigéio com
0 evento. “Dessa vez viemos com
uma pegada bem inovadora,
com realidade aumentada e
Inteligéncia Artificial. E um prazer
estaraquimaisumaveznestafeira
— a escola tem muito a oferecer, é
a maior escola de negécios e de
seguros do mercado”, afirmou. J&
Rodrigo Mattos, superintendente
regional S&o Paulo, destacou a
receptividade do publico e as
novidades levadas ao evento,
como o aplicativo Conecta
ENS, disponivel na Play Store,
além de sorteios de iPhone, TV
e bolsas integrais em cursos de
graduagdo e pos.

Mattos também reforgou
a relev@ncia e a trajetéria
da instituicdo. “Esse ano
completamos 54 anos, e essa
€ a nossa missdo: levar adiante
a capacitagdo, a gestdo do
conhecimento e o treinamento.
Todos os profissionais do setor de
seguros séo muito bem-vindos &
nossa escola — a sua Escola de
Negébcios e Seguros.”
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Perspectiva Corretora de Seguros:
25 anos protegendo vidas, bens e sonhos

A Perspectiva Administradora
e Corretora de Seguros celebra
25 anos de atuagdo no mercado
capixaba, um marco que reflete
estabilidade, adaptacdo e
presenca continua junto a familias
e empresas em todo o Espirito
Santo.

Com sede em Vitéria, no
bairro Praia do Sud, a Perspectiva
consolidou-se como referéncia
regional ao unir atendimento
local, solugbes personalizadas e
tecnologia de ponta em sua gestdo.
A corretora integra o Grupo Al2+,
ampliando sua capacidade de
atuagdo e portfélio de produtos.

Ascomemoragodes pelos 25 anos
reuniram parceiros e representantes
do mercado segurador, reforgando
o relacionamento sélido e
duradouro construido ao longo de
sua trajetoéria.

“Parabéns & Perspectiva
Corretora de Seguros por atingir
este importante jubileu de prata.
Que os proximos anos tragam
ainda mais inovagdo, exceléncia
no atendimento e crescimento
sustentdvel, continuando a missdo
de proteger o que mais importa
para os capixabas”, destacou

www.sincor-es.com.br

Kl facebook.com/sincores

o presidente do Sincor-ES, José
Romulo da Silva.

Historia e valores que inspiram
confianga

Desde sua fundag¢do, a
Perspectiva tem como missd@o
“prestar consultoria, proporcionando
seguranga e tranquilidade,
orientando na preveng¢do de
riscos a organizagdes e pessoas,
disponibilizando produtos que
melhor as atendam, com clareza,
ética e responsabilidade”, afirmou
Rémulo D'Laguardia, socio-diretor
da Perspectiva Seguros.

Os valores que sustentam sua
atuagdo — comprometimento,
respeito, responsabilidade, éticq,
confiang¢a, profissionalismo e
transparéncia — permanecem
firmes como base para o
atendimento e os servigos
prestados.

A empresa também se destaca
por seu sistema de gestdo moderno,
que permite atuar em todos os
ramos de seguros e com qualquer
seguradorag, eliminando processos
manuais e garantindo atualizagdes
automaticas. Atualmente, sua
presenca se estende por todo o

f# @sincorespiritosanto

estado, com filiais e atendimentos
em municipios como Linhares,
Guarapari, Colatina e Cachoeiro de
[tapemirim, completou D'Laguardia.

Olhando para o futuro

“Com 25 anos no mercado, a
Perspectiva Seguros reafirma seu
compromisso com a exceléncia no
atendimento, com a consultoria de
riscos e com a evolugdo tecnolégica
para melhor servir seus clientes.
Neste novo ciclo, a empresa
estd bem posicionada para
continuar expandindo sua
atuagdo, fortalecendo parcerias,
desenvolvendo solugbdes cada
vez mais personalizadas e
atendendo das demandas
de um mercado segurador
em constante transformacgéo.
Agradecemos a todos os
colaboradores, corretores, clientes e
seguradoras parceiras que fizeram
e fazem parte desta trajetéria.
Que a Perspectiva Seguros
siga prosperando, inovando e
protegendo sonhos, familias e
empresas no Espirito Santo pelos
préximos 25 anos — e além”,
declarou Felipe Imperial, diretor-
presidente da corretora.

[ https://www.linkedin.com/company/sincores/



6° CONSEGNNE: Congresso
amplia integrag¢do e anuncia
virada de lote de inscri¢éo
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O 6° Congresso dos Corretores
de Seguros do Norte e do Nordeste
(CONSEGNNE) j& tem data
marcada: 13 e 14 de margo de
2026, no Centro de Convengodes de
Salvador (CCS), na Bahia. A edicéo
traz uma novidade histoérica:
a integragdo dos estados da
Regido Norte ao antigo ConsegNE,
consolidando o eventoemumnovo
formato que reunird corretores de
seguros de 16 estados e 13 Sincors.

Entre os estados confirmados
estdo: Bahia (anfitria), Alagoas,
Amazonqs/Rorqimd, Ceard,
Maranhd&o, Pard, Paraiba,
Pernambuco, Piaui, Rio Grande do
Norte, Rondénia/Acre, Sergipe e
Tocantins. Corretores capixabas
também séo convidados a se unir
ao encontro, que promete ser um
marco para o mercado segurador.

A programagdo serd diversa
e abrangente, com painéis,
palestras e debates sobre
inovagdo, regulamentagdes
recentes, comportamento do
consumidor e transformagodes no
setor. Além disso, os participantes
terd@o acesso a Salas de Negocios,

Feira de Negbcios, experiéncias de
networking, programagdo cultural
e shows.

O Centro de Convencgodes
de Salvador foi escolhido por
sua infraestrutura moderna,
localizagdo & beira-mar,
proximidade ao aeroporto e
rede hoteleira completa. Haverg,
ainda, servico de transfer oficial
entre hotéis credenciados e o
local do evento, garantindo mais
comodidade aos congressistas.

Em relagdo ao investimento,
os organizadores confirmaram
que o primeiro lote de inscricdes
jé foi encerrado. “O lote virou,
e agradecemos por todas as
inscricbes feitas até aquil”,
anunciaram. Os interessados
devem se apressar para garantir
as préximas etapas de inscrigdo,
que variam de acordo com a
categoria — associados ou ndo,
corretores e acompanhantes
(adultos e menores). Associados
dos sindicatos de corretores ou do
IBRACOR contam com condi¢ées
especiais.

O evento também oferecerd
segurancga e tranquilidade a todos
os participantes, jG que contard
com o patrocinio da Tokio Marine
Seguradora, responsdvel pelo
Seguro de Responsabilidade Civil
e de Acidentes Pessoais.

Corretores do Espirito Santo e
de todo o pais estéo convidados a
participar dessa experiéncia Unica,
que une atualizagdo profissional,
troca de conhecimentos e vivéncia
cultural em Salvador. As inscrigdes
seguem abertas — garanta ja a
sua e ndo fique de fora de um
congresso que promete marcar
histoéria.

José Antonio de
Castro é eleito
presidente do
Sincor-PR

Corretores
de seguros
associados
ao Sincor-PR
elegeram, no dia
22 de setembro,
José Antonio de
Castro como novo presidente
da entidade. A elei¢@o, realizada
pela primeira vez de forma
totalmente eletrénica, contou
com a participagéo de 74% dos
associados aptos a votar. A nova
gestdo serd de 2026 a 2029.

Ao comentar o resultado,
José Antonio afirmou receber a
missdo com humildade e honrag,
ressaltando o papel do sindicato na
defesadosinteresses dos corretores,
no fortalecimento da economia e
na construgcdo de um ambiente
produtivo e ético. Ele agradeceu a
confianga dos associados e disse
que a vitéria representa um desejo
coletivo de didlogo, eficiéncia e
representatividade real.

O presidente eleito destacou que
o setor exige liderangas preparadas
para enfrentar transformagées
econdmicas, trabalhistas,
tecnolégicas e legais, além da
entrada de novos competidores.
Nesse cendrio, reforgcou a
importdncia do sindicato como
aliado do corretor empreendedor
e convocou todos a participarem
ativamente da gestdo, aberta a
sugestdes e criticas construtivas.

O atual presidente, Wilsinho
Pereira, também agradeceu o
engajamento dos associados no
processo eleitoral, ressaltou os
avangos conquistados em sua
gestdo e declarou confianga na
continuidade do fortalecimento da
categoria sob a lideranga de José
Antonio.

Faca Seguro com um corretor. E mais seguro!

(\[UPERACHU/)

NO MERCADO
4 ANOS DE GARANTIA NA PINTURA

(27) 3020-5900
® (27) 99964-1993

© ©/ REcupErACHOCK

Av. Mal. Mascarenhas de Moraes, 1717, Monte Belo-Vitéria-ES




Voceé s&a?

é CONHECA
o MELHOR O SEU
A ré?(]e:c: p?e?qqfi)cil ﬁwﬁit?.:fﬂ?]rgr‘rlwe;‘tjeﬁbc:g :19:15997 pelo Cédigo SINDICATO!

de Transito Brasileiro (CTB) como instrumento de preservacéo e
valorizagdo de veiculos histéricos que mantém suas caracteristicas
originais. Para ter direito a placa preta, o carro precisa ser aprovado
por um clube de colecionadores credenciado e obter um Certificado ven ha
de Originalidade, comprovando sua originalidade e bom estado.

Vale ressaltar que a placa preta ndo substitui obrigatoriomente tomqr um

as placas convencionais, sendo sua adog¢do opcional. Em 2021, o

Contran autorizou o uso da placa preta também em veiculos com cqerinho

modificagées moderadas, desde que atendam aos critérios de

segurancga e sejam certificadas. conosco e

Endividamento e inadimpléncia - pesquisa do consumidor descu brq

A pesquisa de endividamento e inadimpléncia do consumidor (PELC)

referente a agosto de 2025 é realizada pela Fecomércio-ES (Federagéo t d

do Comércio de Bens, Servigos e Turismo do Espirito Santo), com base 0 qs qs
nos par@metros da Confederagéo Nacional do Comércio (CNC). Esses

estudos oferecem panorama sobre a sadde financeira das familias Vq ntqgens

capixabas, mostrando porcentagem de consumidores que estéo

endividados ou inadimplentes em cada periodo. de ser nosso
Transtornos mentais: custo econémico global qssociado.

Os transtornos de ansiedade e depressdo sdo os mais prevalentes

entre homens e mulheres. Embora os custos diretos com VOCé vqi se

tratamento em salde sejam significativos, os custos indiretos
(absenteismo, perda de produtividade, afastamentos) costumam d I
ser muito maiores. Estima-se que a depressdo e a ansiedade surpreen er.
custem & economia global algo em torno de US$ 1 trilhdo por ano.

Crescimento dos carros elétricos no Brasil — lideranga BYD

No primeiro semestre de 2025, cerca de 30,5 mil novos carros
elétricos foram emplacados nas ruas brasileiras. Em 2025, a BYD
domina o mercado de elétricos no Brasil, com participa¢gdo que
varia entre 75 % e até 77 % em alguns meses do ano. A Volvo aparece
como uma das concorrentes, chegando a cerca de 8 a 9 % em
meses pontuais. Esses niGmeros mostram como a BYD conseguiu
angariar ampla vantagem no segmento de veiculos 100 % elétricos.

Dia da Moqueca - celebragédo do prato capixaba

O Dia da Moqueca é comemorado em 30 de setembro, em
homenagem & célebre moqueca capixaba. A data foi oficializada
por lei municipal em Vitéria em 2012 e, no ano seguinte, sancionada
pelo governo estadual. A inspiracdo veio da frase do jornalista Cacau

Monjardim: “Moqueca s6 capixaba, o resto é peixada.”

Unido estavel com residéncias separadas

Anteriormente, convivéncia sob mesmo teto por longo periodo era
indicativo indispensdvel de unido estavel. Hoje, o entendimento da
Justica brasileira & mais flexivel: casais que mantém residéncias
separadas podem sim configurar unido estdvel, desde que comprovem
afinidade afetiva, intengdo de formar familia, dependéncia econémica
ou outros indicios de convivéncia publica e duradoura.

ESPIRITO SANTO AGORA CONTA SANCOR

COM A FORCA DA SEGURADORA

LIDER NA ARGENTINA S E G U ROS

PESSOAS + PATRIMONIAIS « AGRO + RISCOS TECNICOS
Acesse sancorseguros.com.br e saiba mais

www.sincor-es.com.br i facebook.com/sincores [ @sincorespiritosanto [ https://www.linkedin.com/company/sincores/



PASI fortalece conexodes e
acompanha tendéncias
durante o Conec 2025

O PASI marcou presenga no
Conec 2025, realizado nos dias 25,
26 e 27 de setembro, em S&o Paulo,
representado por sua equipe,
destacando o compromisso de
estreitar lagos com os corretores
e acompanhar de perto as
tendéncias do setor.

Vivianne Andreazzi, gerente
comercial do PASI, ressaltou
a relevancia do congresso
como espago estratégico de
relacionamento. “O Conec chega
aos seus 20 anos consolidado
como um evento que interliga
profissionais do setor em escala
internacional”, afirmou. Para elq,
a presenga do PASI no encontro
simboliza o compromisso da
empresa em estar préxima dos
corretores e reforgar sua proposta
de valor.

Segundo a executiva, o
congresso é também uma vitrine
para apresentar o ecossistema
de solugées do seguro. “E a
oportunidade de mostrar toda
a inteligéncia e o sistema que
oferecemos, que facilita o dia a dia
do corretor”, disse.

u
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A importancia de acompanhar
as tendéncias do mercado
também foi destacada por
Nathdlia Simd&es, supervisora
de marketing do PASI. Para elq,
o Conec & “uma experiéncia
enriquecedora”, especialmente por
abordar temas como tecnologia e
inteligéncia artificial, considerados
cada vez mais essenciais para
a evolugdo do setor. “Achamos
importante estarmos presentes
para fortalecer conexdes junto aos
NOssOs parceiros e acompanhar
essas transformacgdes”, afirmou.

Nathdlia acrescentou que o
PASI também vem incorporando
tais inovagdes em seus processos
internos, com o objetivo de facilitar
a rotina dos corretores e elevar
ainda mais a experiéncia e
qualidade dos servigos oferecidos.

A participagdo do PASI,
ainda que indireta, reforga uma
tendéncia vista no Conec deste
ano: empresas do setor investindo
cada vez mais em estreitar lagos
com os profissionais que sdo a
linha de frente do relacionamento
com os clientes.

Mais remédios
grqtmtos na
Farmacia Popular

O programa Farmacia Popular
ampliou a lista de medicamentos
oferecidos gratuitamente a
populagdo. Veja abaixo a lista
dos novos remédios e materiais
gratuitos da Farmacia Popular:
Hipertensdo arterial

Atenolol 25 mg - Bensilato de
Anlodipino 5 mg « Captopril 25 mg
« Cloridrato de Propranolol 40 mg «
Espironolactona 25 mg « Furosemida
40 mg - Hidroclorotiazida 25 mg -
Losartana Potdssica 50 mg « Maleato
de Enalapril 10 mg « Succinato de
Metoprolol 25 mg

Diabetes

Cloridrato de Metformina 500 mg
/ 500 mg Agéo Prolongada / 850
mg « Glibenclamida 5 mg « Insulina
Hurmana Regular 100 UI/MI (verificar
variagées de quantidade de MI)
Asma

Brometo de Ipratrépio (0,02 mg
e 0,25 mg) - Dipropionato de
Beclometasona (50 mcg a 250
mcg) - Sulfato de Salbutamol (100
mcg e 5 mg)

Anticoncepcionais

Enantato de Noretisterona + Valerato
de Estradiol « Noretisterona 0,35 mg
- Etinilestradiol + Levonorgestrel «
Acetato de Medroxiprogesterona
150 mg

Osteoporose

Alendronato de Sédio 70 mg
Dislipidemia (colesterol e
triglicerideos altos)

Sinvastatina 10 mg « 20 mg * 40 mg
Rinite

Budesonida (32 mcg e 50 mcg) -
Dipropionato de Beclometasona
50 mcg

Doenca de Parkinson

Carbidopa 25 mg + Levodopa 250
mg * Cloridrato de Benserazida 25
mg + Levodopa 100 mg

Glaucoma

Maleato de Timolol 0,25% e 0,50%
Dignidade menstrual

Absorvente higiénico

Fraldas geriatricas

Disponiveis para pessoas com 60
anos ou mais ou com deficiéncia,
mediante prescricdo médica ou
laudo com CID correspondente.
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Arca Seguradora se consolida como
referéncia em prote¢do e inovagéo no ES

A Arca Seguradora, primeira
seguradora privada do Espirito Santo
autorizada pela Superintendéncia
de Seguros Privados (SUSEP),
vem se destacando no mercado
nacional por oferecer solugdes
personalizadas em seguros de vida,
acidentes pessoadis e microseguros
inclusivos. Com foco na exceléncia
no atendimento, inovagdo
tecnoldgica e solidez financeira, a
empresa se posiciona como uma
alternativa confidvel e acessivel
para quem busca seguranga e
tranquilidade.

Fundada com o propoésito de
democratizar o acesso ao seguro,
a Arca aposta em tecnologia de
ponta e relacionamento préximo
com o cliente como pilares de sua
atuagdo. A seguradora oferece
uma plataforma digital intuitiva que
permite ao usudrio cotar seguros
de forma rapida e descomplicada,
além de disponibilizar beneficios
como descontos em lojas e servigos
parceiros.

A misséo da empresa é clara:
proporcionar seguranga total de
maneira simples e eficaz. Essa
filosofia se reflete em sua viséo
de se tornar uma seguradora de
referéncia no Brasil, pautada pela
ética, responsabilidade social
e respeito do meio ambiente. A
Arca também se compromete
com o bem-estar de seus
colaboradores, fornecedores e
acionistas, promovendo uma
cultura organizacional baseada
em valores soélidos.

Outro diferencial da Arca é
seu foco em microseguros
inclusivos, voltados para publicos
que tradicionalmente ndo tém
acesso a produtos de protecgdo
financeira. Essa abordagem reforga
0 compromisso da empresa com
a incluséo social e a reducéo da
vulnerabilidade econémica de

milhares de brasileiros.

Com sede no Espirito Santo, a
Arca Seguradora vem expandindo
sua atuagdo para outras regides do
pais, consolidando-se como uma
marca que aliatradigdo local e viséo
nacional. Em um mercado cada
vez mais competitivo, a empresa
aposta na inovagdo continua e na
solidez financeira como estratégias
para garantir a confianga de seus
clientes e parceiros.

Jodo Vitor Nogueira Soares,
CEO da Arca Seguradora, diz
que a empresa foi criada para
quem busca uma seguradora que
combina tecnologia, atendimento
humanizado e responsabilidade
social, a Arca Seguradora se
apresenta como uma escolha
segura e inteligente.

A Arca Seguradora disponibiliza
uma ampla gama de produtos
no segmento de seguros de
pessoas, visando atender diferentes
perfis — de clientes individuais
a grupos corporativos —, assim
como coberturas especificas com
versbes atualizadas conforme
exigéncias regulatoérias. As
Solugcdes Personalizadas
da empresa contemplam:

Produtos oferecidos
Acidentes Pessoais Coletivos
Seguro voltado para grupos,
cobrindo riscos de acidentes
pessoais em regime coletivo.
Acidente Pessoal Individual
Seguro para pessoa fisica,
garantindo protegdo individual
contra acidentes.

Vida em Grupo

Apblice destinada a grupos
(empresas, associagées), cobrindo
morte natural, acidental, invalidez
etc., conforme condigbes gerais
contratadas.

Vida Individual

Seguro de vida para individuos, com

coberturas e valores adaptados ao
perfil pessoal.

Microsseguros de Pessoas Coletivo
Vers@o acessivel de seguro para
grupos menores ou publicos com
menor poder aquisitivo, com
contratagdo coletiva.
Microsseguros de Pessoas Bilhete
Seguro simplificado, de contratagéo
mais répida e com bilhete como
documento, ideal para operadoras
varejistas ou parcerias, com foco
em microseguro.

Garantia Estendida

Protegdo adicional que estende a
cobertura de garantia de produtos
ou servigos além do periodo original
de fabricante ou fornecedor.
Acidentes Pessoais Coletivos CCT's
Seguro coletivo de acidentes
pessoais vinculado ds Convengoées
Coletivas de Trabalho — CCTs,
adaptado para categorias
profissionais especificas.

Vida em Grupo CCT's

Seguro de vida coletivo também
regido por CCTs, para atender
a obrigagées ou acordos de
determinadas categorias de
trabalhadores.

Seguro de Vida Global

Cobertura mais abrangente de vidag,
provavelmente com coberturas
internacionais ou que permitam
mobilidade geogréfica (embora
ndo haja explicitacdo de todos os
detalhes no site).

RCF AUTO Versdo 1/2025

Seguro de Responsabilidade Civil
Facultativa de Veiculos — cobertura
para danos que o veiculo possa
causar a terceiros — em sua versdo
atualizada (versé@o de 2025).

APP - Versdo 1/2025

Seguro de Acidentes Pessoais
Privados (APP), também com verséo
atualizada em 2025, para situagdes
de acidentes que causem morte ou
invalidez, fora de vinculo coletivo.

Ofereca a melhor solucao
em Seguro de Vida para

WWHCA

SEGURADORA

seus clientes.

www.arcaseguradora.com.br

www.sincor-es.com.br [l facebook.com/sincores [ @sincorespiritosanto [ https://www.linkedin.com/company/sincores/
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Conexdo Banestes Seguros fotalece lagos com
corretores e rede de agéncias em todo o ES

A Banestes Seguros promoveu,
entre setembro e outubro de
2025, mais trés edi¢gées do circuito
“Conexdo Banestes Seguros”, evento
que tem como objetivo estreitar o
relacionamento com corretores,
gerentes de agéncias, diretores e
parceiros em todo o Estado. As etapas
realizadas em Linhares (19/09),
Vitéria (26/09) e Cachoeiro (10/10),
reuniram mais de 550 participantes,
reforcando o espirito de parceriag,
reconhecimento e unido que marca
os 54 anos de histéria da seguradora

Nas edigées Norte em Linhares
e Sul em Cachoeiro de Itapemim,
foram mais de 350 convidados
que participaram das noites
de confraternizagdo e trocas
profissionais. A diretora de Operagées,
Jussara Vieira, abriu os eventos
destacando o papel fundamental
dos corretores e gerentes da rede
de agéncias no sucesso da Banestes
Seguros. Ja o diretor de Controles
Internos, Rdmulo Costa, agradeceu
a dedicagdo dos parceiros e afirmou
que “a festa é pra vocés”. O diretor-
presidente, Carlos Rafael, apresentou
0os nimeros da companhia e
anunciou novidades, como aincluséo
gratuita da calibragem do sistema
ADAS apbs a substituicéo do para-
brisa — um diferencial que agrega
mMais seguranga e valor aos servigos
prestados.

Em Vitdria, o encontro reuniu

mais de 240 profissionais da regional
Centro, no Cerimonial Casa Mizzi.
A noite contou com a presenga de
diretores, superintendentes, gerentes
gerais e corretores de seguros, além
de representantes de empresas
parceiras como Maxpar, Mondial
Assistance e VKT Reguladora de
Sinistros. Durante o evento, Carlos
Rafael reforgou o compromisso
da seguradora com a inovagdo
e o atendimento de exceléncia.
“Investimos constantemente em
tecnologia e em beneficios que
fagam a diferenca no dia a dia do
segurado”, afirmou.

O diretor também convidou ao
palco os representantes da rede
de vendas, entre eles o diretor da
Rede, Fernando Valli, e o diretor de
Marketing e Eventos do Sincor-ES,
Ivo Tadeu Basilio, que destacaram
a importdncia da parceria com
a Banseg para o fortalecimento
do mercado segurador capixaba.
Um dos guinchos exclusivos para
atendimento aos segurados foi
exposto na entrada do evento,
simbolizando a eficiéncia e a
proximidade da marca com seus
clientes.

As trés edicbes do “Conexdo
Banestes Seguros” foram marcadas
por momentos de reconhecimento,
sorteios de brindes, incluindo Smart
TVs, bikes elétricas e kits de viagem,
e muita celebragdo.

Aplicativo Banestes Segurado: No Espirito Santo ou em
qualquer lugar do mundo, junto com vocé.

BANEST#

SEGLROS -

ragamentc alerta

Baixe gratuitamente 0
ou acesse:

Android W05

www.banestesseguros.com.br/segurado
0800 727 0030

Cuvidoria Geral:




As vantagens de ser associado
ao Sincor-ES, vocé ja conhece!

. Capacitacdo Técnica

. Assisténcia e Assessoria Juridica

. Eventos e Beneficios Exclusivos

. Convénios, Parcerias e muito mais!

Agora o Sincor-ES esta com uma
campanha imperdivel também
para quem ainda niao é associacdo!

O Sincor-ES lancou uma promocao exclusiva para corretores
mteressados em participar do 6° CONSEGNNE - Congresso dos
Corretores de Seguros do Norte e Nordeste, que sera realizado
nos dias 13 e 14 de marco de 2026, em Salvador (BA). Os 20
pr'imeiros que aderirem a campanha terao condicoes especiais
e vantagens imperdiveis ho pagamento da taxa de inscrigao.

Como partlclpar. 3 5 - it S—
| Para participar;basta reservar e pagar a taxade adesao da promogae
- ate dana_zsmlzoz& escolhendo uma das modalldades abamef - -,

g

T R S

Taxa de Reserva Parcelas do Parcelas do Valor Total By
Tipo de da Inscrigéo Corretor(a) Corretor(a) Investido =
=== Corretor(a) | (pagaraté Associado ao Néo Associado ao (inscrigéio + i

25/11/25) Sincor-ES Sincor-ES mensalidades)

Pessoa Fisica 12 mensalidades de | 3 parcelas de R$ 414,00
(Todos os R$ 300,00 R$ 103,50 (durante o | (vencimentos: 25/11/25,
Ramos) ano de 2026) 25/12/25 e 25/01/26)

- Ml Pessoa Fisica 12 mensalidades de | 3 parcelas de R$ 374,00 R$ 1.422,00
fl (vidae R$ 300,00 R$ 93,50 (durante o | (vencimentos: 25/11/25,
Ml saade) ano de 2026) 25/12/25 e 25/01/26)
Pessod 12 mensalidades de | 3 porqelos de R$ 534,00
Juridica R$ 300,00 R$ 133,50 (durante o | (vencimentos: 25/11/25, | R$ 1.902,00 .
ano de 2026) 25/12/25 e 25/01/26) nil‘

ey S

Néo perca essa oportunidade!

Apenas para os 20 primeiros corretores que se inscreverem pagando a taxa de adesdo!
Essa é a sua chance de fortalecer sua representatividade, ampliar conexdes

e participar de um dos maiores eventos de corretores do pais em Salvador (BA)!

R$ 1.542,00

= ",‘,:'-_.-.r’

Informacgdes:
Wathsapp (27) 98895-9086 | Telefone Sincor-ES (27) 2125-6676 | (27) 2125-6669
E-mail: cadastro@sincor-es.com.br | financeiro@sincor-es.com.br



Novo Seguros amplia presen¢a ho
mercado e anuncia a integracéo
com o multicalculo Agger

Rafael Mendonga,
socio diretor Novo Seguros

A Novo Seguros, reconhecida
por seu modelo inovador e pela
relagd@o préxima com corretores
e assessorias, anuncia mais um
passo estratégico em sua trajetéria
de expansdo. A empresa agora
estd integrada a plataforma de
multicdlculo Agger, uma das
mais completas do mercado,
consolidando sua presenga no
ecossistema digital de distribui¢Go
de seguros.

Com a integragdo, os corretores
passam a ter acesso direto
cotacdo e emiss@o do Seguro Auto
Mensal e, em breve, também do
Seguro Residéncia de forma rapida,
simplificada e totalmente integrada.
A novidade amplia o portfélio
disponivel na plataforma e reforga
o compromisso da Novo em oferecer
mais praticidade, competitividade e
agilidade no dia a dia dos parceiros.

A decisdo surge em um momento
de fortalecimento do canal de
distribuicdo da Novo Seguros, que

@ BANESTES
SEGUROS
Patrocinio:

busca constantemente otimizar
processos e ampliar o alcance de
seus produtos especialmente no
segmento de seguro auto, onde
a companhia j& é reconhecida
por suas condigb6es atrativas e
atendimento diferenciado.

“Como parte do nosso
compromisso com os corretores, a
Novo agora se integra a plataforma
de multicdlculo da Agger, ampliando
as opgdes e permitindo que os
corretores oferegam o seguro auto
mensal de forma ainda mais simples
e competitiva”, destaca Rafael
Mendonga, sécio-diretor da Novo
Seguros.

"Reconhecemos o papel
fundamental dos corretores e
acreditamos que essa parceria com
a Agger fortalece nossa missdo de
levar inovagdo e transparéncia ao
seguro auto”, complementa.

Parceiros que ainda ndo
trabalham com a Novo podem se
cadastrar diretamente pelo site
novoseguros.com.br. A companhia
conta com um time dedicado para
atender canais diretos e assessorias,
garantindo suporte completo em
todas as etapas da operagdo.

Além disso, a Novo reforga seu
compromisso com a capacitagdo
e o desenvolvimento continuo dos
parceiros, promovendo treinamentos
exclusivos ds tergas e quintas-feiras.

Os encontros abordam temas
como diferenciais do Auto Novo,
coberturas-chave e estratégias de
vendas voltadas a otimizagéo de
resultados.

Com a chegada dos produtos
Novo Seguros ao multicdalculo
Agger, a empresa reafirma seu
compromisso com a inovagdo,
eficiéncia e democratizagéo do
acesso ao seguro auto no Brasil.
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Jorge Solé
assina gravuras
do livro “Samba”

P

“Samba” € um dalbum
idealizado pelo jornalista Marcelo
Martins que homenageia a
histéria do samba brasileiro
por meio da arte. O projeto une
musica e imagem, celebrando
o0 samba — género nascido
nos terreiros e morros do
Brasil, simbolo de resisténcia e
identidade nacional.

As gravuras que
acompanham o album séo
assinadas por Jorge Solé,
artista pléstico com mais de 100
exposi¢cées no Brasil e na Europa.
Suas obras capturam a alma
do samba com cores vibrantes
e tracos expressivos, retratando
rodas, becos e personagens do
universo sambista.

Amigos de longa data,
Marcelo e Solé unem jornalismo,
arte e solidariedade: parte da
renda do projeto é destinada &
Acacci, instituicdo de apoio a
criangas com cdancer. “Samba”
€, assim, um tributo sensivel
a cultura brasileira em som
e imagem.O projeto ndo se
limita & musica: ele se desdobra
em imagens, memaoérias e
sentimentos, traduzidos em
gravuras pelo artista plastico
Jorge Solé. Informacgédes (27)
99775-2204.
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Cooperativas ndo poderdo
operar como Corretor

O deputado Luiz Carlos Hauly
(PODEMOS/PR) apresentou
um projeto que altera a Lei n°
9.250/95, que trata do Imposto
de Renda das Pessoas Fisicas
(IRPF). A proposta permite que, na
determinacgdo da base de cdiculo
sujeita & incidéncia mensal do
imposto, possam ser deduzidos
também os prémios de seguros de
vida contratados com planos de
previdéncia complementar.

Segundo o parlamentar, a
medida busca ampliar as
coberturas da previdéncia
complementar por meio da
integragdo de seguros de natureza
previdencidria, promovendo uma
protecdo social mais completa,
moderna e sustentdvel.

Hauly explica que o objetivo é
criar uma assimetria positiva entre
o regime publico de previdéncia
(INSS) e a previdéncia privada
complementar, estimulando a
complementariedade entre os
dois sistemas e equilibrando a
responsabilidade individual com
a solidariedade publica.

O projeto propde a extensdo
da dedutibilidade fiscal para os
seguros acoplados a previdéncia
complementar, reconhecendo seu
cardter social e previdencidrio,
alinhado ds politicas pUblicas
voltadas & protecdo de renda,
longevidade ativa e planejomento
financeiro de longo prazo.

Para o deputado, a medida
representa um marco de inovagdo
previdencidria, ao ampliar a
previsibilidade, estabilidade e
seguranga financeira de individuos
e familias. Ele ressalta que o
projeto reforga o cardter social
da previdéncia complementar e
contribui para uma cobertura mais
ampla e personalizada.

\\

Procurando oportunidades para
Crescer os seus negocios?
Conheca o Cresca Corretor!
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“Do ponto de vista dos
cidaddos, trata-se de um avango
na protegdo social, pois garante
cobertura financeira completa
e adaptada ds necessidades
individuais, assegurando
a manutencgdo do padréo
de vidoa em momentos de
vulnerabilidade”, destaca Hauly.

A proposta também traz
beneficios sucessérios e de
seguranga financeira para
familiares, além de garantir
melhor qualidade de vida
durante o envelhecimento, com
acesso a cuidados adequados
e planejamento de longo prazo.

Outro ponto enfatizado é que
a medida pode gerar maior
previsibilidade econdmica e
estabilidade diante das oscilagoes
do mercado, além de promover o
empoderamento financeiro e a
autonomia previdencidria dos
cidaddos.

Sob a ética do Estado, o projeto
pode reduzir a pressdo sobre o
sistema previdencidrio publico,
diminuir gastos com saude e
assisténcia social, estimular
o crescimento econémico e
fortalecer a sustentabilidade
fiscal e o equilibrio orgamentdrio.

Por fim, Hauly considera que
a proposta estd em sintonia
com a politica tributdria atual,
que ja estimula a previdéncia
complementar e a inclusdo
financeira. “A integracdo de
seguros de cardter previdencidrio
a previdéncia complementar,
com dedutibilidade fiscal,
€ uma estratégia para
fortalecer a protec¢do social
e a sustentabilidade fiscal,
beneficiando tanto os cidadd&os
quanto o governo”, conclui o
deputado.
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O futuro do seguro
de vida na era
digital

Por Antonio Santa Catarina 4
Presidente do CVG-ES

Participar do CONEC 2025 foi uma
experiéncia enriquecedora e inspiradora.
O congresso, reconhecido como o maior
encontro de corretores de seguros do
pais, trouxe debates essenciais sobre o
futuro da profisséo, o uso da tecnologia
e o papel estratégico do corretor diante
das transformagdes digitais que ja
moldam o mercado.

O tema central — “SinerglA Digital: o
futuro inteligente do corretor de seguros”
— reforgcou minha convic¢gdo de que
o avango tecnolégico ndo substitui o
corretor, mas o potencializa. Quando
bem utilizada, a tecnologia amplia
nossa capacidade de relacionamento,
otimiza processos e proporciona uma
experiéncia mais agil e personalizada
ao segurado.

Ficou claro durante o evento que
vivemos uma nova era na disseminagdo
do seguro de vida. As plataformas
digitais, a inteligéncia artificial e as
solugées automatizadas estéo tornando
o produto mais acessivel, promovendo
inclusdo e protecdo financeira — pilares
que sempre defendi ao longo da minha
trajetéria no setor.

Esse movimento exige também um
novo posicionamento do corretor de
seguros. Precisamos estar preparados,
informados e abertos ds novas
ferramentas que o mercado oferece.
A digitalizagéo deve ser vista como
uma aliada, capaz de aumentar a
competitividade, a eficiéncia e reforgar
nosso papel como consultores de
confianga.

No CVG-ES, estamos seguindo
esse caminho, com agées voltadas
d inovagdo e a capacitagdo digital,
juntamente com o Sincor-ES, incluimos
treinamentos sobre o uso da inteligéncia
artificial na prospeccdo e nas vendas de
seguros de vida. Assim, garantimos que
os profissionais do Espirito Santo estejom
prontos para essa nova realidade.

Acesse o QR Code e conheca todas as nossas
oportunidades para vocé ir mais longe.

[ https://www.linkedin.com/company/sincores/



Reunido do CVG-ES define nova diretoria e marca

O Clube de Vida em Grupo do
Espirito Santo (CVG-ES) realizoy,
no dia 8 de outubro de 2025, uma
importante reunido na sede do
Sincor-ES, em Vitéria. O encontro
teve como principal pauta a eleicéo
da nova diretoria da entidade,
marcando o inicio de um novo ciclo
para o Clube, que hd mais de duas
décadas atua no fortalecimento do
segmento de seguros de pessods
no Estado.

A Unica chapa apresentada
para o pleito foi liderada por Rafael
Muniz, Superintendente Executivo
da Icatu Seguros no Espirito Santo,
que assume a presidéncia do
CVG-ES com o compromisso de
dar continuidade ao trabalho de
integragdo e valorizagdo do mercado
segurador capixaba.

Os demais cargos ficaram
assim distribuidos: Marcelo Corréa
Miranda (1° Vice-Presidente), Ivo
Tadeu Basilio (2° Vice-Presidente),
Renato Silva de Bittencourt (1°
Secretdrio), Eduardo Batista Vidal (2°
Secretdrio), Ricardo Berger Corréa
(Tesoureiro), Luiz Amaury Gontijo (1°
Diretor Social), Renata Lima Dariva
Magione (Diretora de Seguros),
Jaime Balbino de Oliveira (Diretor de
Comunicagéo), Gabriel Cravo Baiéco
(AssessordaDiretoria), Marcus Jesus
Taveira (Suplente da Diretoria), Elson

CLUBE VIDA em
GRUPO do E.S.
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transi¢cdo de gestéo de Antonio Santa Catarina

Azevedo (Delegado Norte do ES),
Reginaldo Costa (Delegado Sul do
ES), Joaquim Cunha (1° Conselheiro
Fiscal), Marcos Henrique de Lemos
Salles (2° Conselheiro Fiscal),
Fernanda Demuner Passamani
(32 conselheira Fiscal), Antonio
Santa Catarina (1° Conselheiro
Consultivo), Sandro de Melo Torres
(2° conselheiro Consultivo), Nelson
Rodrigues de Morais (3° Conselheiro
Consultivo) e José Rémulo da Silva
(Presidente de Honra do CVG-ES).

Também foram empossados
como assessores especiais
da Presidéncia: Dr. Elias Moscon
(Assessor Juridico — Direito
Securit@rio), Dr. Vinicius Massoti
(Assessor Juridico — Direito
Trabalhista e Tributdrio) eos Relagdes
Pablicas Jorge Alex Barbosa Costaq,
Rodrigo Bezerra Esteves, Millher Milli
Ferreira e Silvana Santos Teixeira.

A reunido contou ainda com a
presenca de importantes liderangas
do mercado, entre elas o diretor-
presidente da Banestes Seguros,
Carlos Rafael, e o diretor-presidente
da Novo Seguros, Arthur Pessanha,
além de gerentes erepresentantes de
diversas seguradoras que atuam no
Espirito Santo, reforgando o prestigio
e arelevanciainstitucional do CVG-ES
no cendrio regional.

Durante o encontro, também foi

realizada a entrega das pulseiras-
convite destinadas das seguradoras
parceiras e aos diretores do CVG-ES,
em reconhecimento ds empresas
que apoiaram e patrocinaram os
eventos promovidos pelo Clube ao
longo do ano.

O evento foi marcado por
um clima de confraternizagdo
e reconhecimento. Em seu
pronunciamento de despedida,
o presidente Antonio Santa
Catarina agradeceu aos colegas
pela dedicacgdo, confianga e apoio
durante os 16 anos em que esteve
a frente do CVG-ES. Ele destacou a
importdncia do trabalho coletivo e
expressou votos de sucesso d nova
diretoria.

“E um sentimento de gratidéo e
orgulho por tudo o que construimos
juntos. Desejo ao Rafael e & sua
equipe um mandato repleto de
realizagdes, parcerias e conquistas
para o fortalecimento do nosso setor”,
afirmou Santa Catarina.

Com a nova gestdo, o CVG-ES
inicia uma nova fase, reforgcando seu
papel de promover o relacionamento
entre seguradoras, corretores e
profissionais do segmento,
estimulando o crescimento
sustentavel do mercado de seguros
de vida no Espirito Santo.
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