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“Razoes para Proteger: A Blindagem
do Patrimonio e da Familia”

Palestra com Daniel Cerqueira destacou o seguro de vida como ferramenta estratégica
para preservar patrimonio, garantir liquidez e proteger o futuro financeiro das familias

NOVO CONVENIO FEIJOADA DO

. - SINCOR-ES 2026 AssOuifgtics
Sincor-ES firma convénio e » Susep disponibiliza
com fisioterapeuta Além da tradtcmpal CEILELER sistema para
especializada em corretores associados do comunicacio de
reabilitacdo de adultos e Sincor-ES vao concorrer a cessacio de atividades
idosos sorteios de brindes

de associagoes



Protecdo patrimonial e familiar é tema de
palestra no Sincor-ES

Daniel Cerqueira destacou o seguro de vida como ferramenta estratégica para preservar
patriménio, garantir liquidez e proteger o futuro financeiro das familias

O planejamento financeiro vai
muito além da construgdo de
patrimdnio. TGo importante quanto
acumular bens e investimentos é
criar mecanismos capazes de
protegé-los diante de situagdes
inesperadas. Foi com essa
abordagem que o especialistaem
planejamento financeiro e sécio
da Plataforma Be Tratus, Daniel
Cerqueira, conduziu, no dia 16 de
setembro, na sede do Sincor-ES,
a palestra “Razdes para Proteger:
A Blindagem do Patriménio e da
Familia”.

O encontro integrou a
programagdo do Ciclo de Palestras
2026, promovido pelo Sincor-ES e
CVG-ES, e contou com o patrocinio
da Icatu Seguros. A apresentagdo
trouxe uma reflexdo sobre a
importdncia de transformar o
seguro de vida individual em parte
estratégica do planejamento
financeiro, especialmente quando

ICATU.

o objetivo é preservar o patriménio
construido ao longo dos anos e
garantir a continuidade financeira
da familia.

Durante a palestra, Cerqueira
chamou a ateng¢éo para um
aspecto muitas vezes deixado
em segundo plano: o principal
patrimdénio de grande parte
das familias néo estd apenas
nos imoéveis, investimentos ou
empresas, mas na capacidade
de gerar renda. Quando essa
capacidade é interrompida de
forma tempordria ou permanente
por uma invalidez, doenga grave
ou falecimento precoce, todo o
planejamento financeiro pode ser
colocado em risco.

Orisco da “morte
financeira”

Um dos conceitos apresentados
foi o de “morte financeira”, situacdo
emqueainterrupgdo repentinados
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rendimentos ocorre justamente
quando as despesas familiares
permanecem, ou até aumentam.
Custos com tratamentos,
manutengdo da casa, educagdo
dos filhos, financiamentos e
demais compromissos continuam
existindo, mesmo diante da
reducdo ou desaparecimento da
renda.

Sem uma estrutura de
protecdo, a familia pode ser
obrigada a recorrer rapidamente
ao patriménio acumulado para
manter o padrdo de vida e honrar
compromissos. Em determinadas
situagdes, isso pode significar a
venda antecipada de imoveis,
investimentos ou participacdes
empresariais, muitas vezes em
condigdes desfavordveis.

Para Cerqueira, portanto,
proteger a renda significa
também proteger o patriménio
e as metas construidas para o
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futuro. A formacdo dos filhos, a
manutengdo do padrdodevidaea
continuidade de projetos familiares
podem ser comprometidas
quando os recursos acumulados
passam a ser utilizados para
cobrir uma necessidade financeira
inesperada.

Liquidez para enfrentar a
sucessdo

Outro ponto abordado foi o
impacto financeiro do processo
sucessoério. O falecimento de
uma pessoa que concentra parte
significativa do patriménio familiar
pode provocar uma necessidade
imediata de recursos justamente
em um momento de fragilidade
emocional para os familiares.

Despesas relacionadas ao
processo de sucessdo, incluindo
custos cartordrios, honordrios
profissionais e tributos, podem exigir
disponibilidade financeira. Nesse
contexto, a existéncia de recursos
destinados especificamente &
protecdo familiar pode evitar
que os herdeiros tenham de se

desfazer de bens ou investimentos
de forma precipitada.

O especialista destacou o papel
do seguro de vida individual como
uma ferramenta de liquidez dentro
de um planejamento mais amplo.
O capital segurado, destinado aos
beneficidrios indicados na apblice,
pode proporcionar recursos
para enfrentar os primeiros
compromissos financeiros e
preservar os demais ativos da
familia.

Seguro de vida
como ferramenta de
planejamento

Mais do que uma protegdo
associada exclusivamente ao
falecimento, o seguro de vida foi
apresentado como instrumento de
gestdo de riscos, preservacdo de
capital e planejamento financeiro.

A possibilidade de contratar
coberturas de acordo com
as necessidades individuais
permite estruturar uma protecdo
compativel com a realidade de
cada familia. Dependendo das
coberturas contratadas, o seguro
também pode oferecer protegcdo
diante de situagdes como invalidez
e doencgas graves, contribuindo
para preservar a capacidade
financeira do segurado e de seus
dependentes.

Outro aspecto destacado foi
a possibilidade de indicagéo
dos beneficidrios e de defini¢do
da participa¢gdo de cada um
no recebimento do capital
segurado, de acordo com as
regras aplicdveis ao contrato.
Dessa forma, o seguro pode

ser integrado ao planejamento
sucessorio e ds demais estratégias
de organizagdo patrimonial.

O corretor como orientador

A abordagem apresentada
por Daniel Cerqueira também
reforgou uma oportunidade para
o mercado de seguros: ampliar a
conversa com o cliente para além
da contratagdo de uma apdlice e
compreender suas necessidades
de protecdo.

Nesse cendrio, o corretor de
seguros assume papel relevante
como profissional capaz de
identificar riscos, compreender
a estrutura financeira do cliente
e apresentar alternativas de
protecdo adequadas ao seu
momento de vida, & composi¢cdo
familiar e ao patriménio construido.

A palestra mostrou que falar
sobre seguro de vida &, sobretudo,
falar sobre continuidade,
planejamento e responsabilidade
com o futuro. Ao estruturar uma
protecdo financeira antes que
um imprevisto acontega, o cliente
cria uma reserva destinada
especificamente a preservar aquilo
que levou anos para construir.

Ao promover o encontro, o
Sincor-ES e o CVG-ES reforgaram a
proposta do Ciclo de Palestras 2026
de levar conhecimento e novas
perspectivas aos profissionais do
mercado de seguros capixaba.
Com o apoio da lcatu Seguros,
a iniciativa também contribuiu
para ampliar a discuss&o sobre o
potencial do seguro de vida como
instrumento de planejamento
financeiro e protecdo patrimonial.




Icatu Seguros promove encontro com
imobilidarias para ampliar atuagéo em
garantia locaticia

Evento apresentou o Icatu Garantia de Aluguel e langou campanha para incentivar a
comercializagéo do produto por meio de imobiliarias

A Icatu Seguros realizou, em
25 de setembro, um café da
manhd& com representantes de
imobilidrias no Espirito Santo
para apresentar os diferenciais
do Icatu Garantia de Aluguel
(IGA) e ampliar as oportunidades
de parceria com o mercado
imobilidrio. Durante o encontro,
a companhia também langou a
campanha Locagdo Premiada,
que prevé premiagdes para
as imobilidrias participantes
conforme o volume de propostas
emitidas entre 1° de outubro e 31
de dezembro de 2026.

A seguradora também busca
ampliar sua atua¢gdo no mercado
imobiliario capixaba, apoiada
em sua posi¢cdo de lideranga
no segmento de capitalizagdo
no Espirito Santo. Até julho de
2026, a companhia registrou
faturamento de R$ 118 milhdes
em capitalizagdo no estado,
com 35% de participagdo de
mercado. Desse total, R$ 18
milhdes correspondem ao Icatu
Garantia de Aluguel.

“Estar préximo desses
profissionais permite apresentar
os diferenciais do Icatu Garantia
de Aluguel e fortalecer a relagdo
com o mercado imobilidrio, em
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conjunto com os corretores,
que tém papel fundamental na
comercializagdo do produto”,
afirma Marcelo Oliveira, diretor
comercial da regional RJ/ES da
Icatu Seguros.

Tecnologia e inovagéo no
mercado imobiliario

O encontro também abordou
as transformagdées no setor
imobiliario impulsionadas pela
digitalizag@o dos processos e pelas
mudang¢as no comportamento
dos consumidores.

De acordo com um
levantamento da Associagdo
Brasileira de Incorporadoras
Imobilid@rias, 83% dos consumidores
estdo abertos a comprar ou
alugar um imével com o apoio da
tecnologia durante o processo. E

f# @sincorespiritosanto

cerca de 56,5% das empresas do
setor imobiliario j& adotaram IA
de alguma forma de acordo com
pesquisa apresentada no evento
Morada Summit.

As imobilidrias, portanto,
buscam solugdes que contribuam
para tornar suas operagdes mais
eficientes, diversificar receitas
e oferecer alternativas que
atendam ds necessidades de
proprietdrios e inquilinos. O Icatu
Garantia de Aluguel € uma opgdo
para ampliar as possibilidades de
atuagdo nesse mercado.

Diferenciais do produto

O Icatu Garantia de Aluguel
utiliza um titulo de capitalizagéo
como garantia do contrato de
locagdo. O produto oferece ao
proprietdrio uma alternativa

[ https://www.linkedin.com/company/sincores/



para garantir o cumprimento
das obrigagdes contratuais e,
ao inquilino, a possibilidade
de resgatar até 100% do valor
pago ao final do contrato, caso
a garantia ndo precise ser
acionada. A solugdo também
oferece participagéo em sorteios
mensais, assisténcias residenciais
e possibilidade de parcelamento
em até 18 vezes no cartdo de
crédito.

“O Icatu Garantia de Aluguel
reGne beneficios para as diferentes
partes envolvidas na locagdo.
Para o proprietario, representa
uma alternativa de garantia; para
o inquilino, oferece a possibilidade
de resgate oo final do contrato,
além de sorteios e assisténcias
residenciais. Acampanha com as
imobiliarias € uma oportunidade
de ampliar o conhecimento sobre
essas vantagens e aproximar a
solugdo de novos clientes”, explica
Diego Almeida Marques, gerente
de produtos de capitalizagdo da
Icatu Seguros.

Locagdo Premiada
incentiva a comercializagéo
A campanha Locagdo
Premiada busca estimular a
comercializagdo do Icatu Garantia
de Aluguel e fortalecer a parceria
com as imobilidrias. Entre 1° de
outubro e 31de dezembro de 2026,
as vendas do produto poderdo
gerar premiagdées em Cash
Card para os estabelecimentos
participantes. Quanto maior o
volume de propostas emitidas,
maior o potencial de premiagdo,
conforme as faixas de produgdo
estabelecidas pela campanha.

Perfil dos clientes

Os clientes do Icatu Garantia
de Aluguel estdo concentrados
principalmente nas faixas etdrias
de 31 a 40 anos (24,9%) e de 41 a
50 anos (23,1%). O perfil também
aponta oportunidades de
expansdo entre jovens que estdo
iniciando sua independéncia
financeira e, em geral, ainda
ndo dispdéem de uma reserva
significativa para oferecer como
garantia locaticia. Nesse publico,
a possibilidade de parcelamento
pode facilitar o acesso a solugédo.

ROSA |

Culdar e sl

Outubro Rosa:
Informacgéo
que protege,
prevengdo que
pode salvar
vidas

Cuidar da sadde é um
COMPromisso que comega com
informacgdo, atencdo aos sinais
do corpo e acompanhamento
médico.No més de conscientizagdo
sobre o cAncer de mama, o alerta
€ para que o cuidado néo fique
restrito a outubro.

O Outubro Rosa € um periodo
dedicadodconscientizacdosobrea
salde damulher e, especialmente,
a importancia da prevengdo e do
diagndstico precoce do cdncer
de mama. Mais do que vestir a
cor rosa, a campanha estimula
0 acesso a informagéo e reforga
a necessidade de manter os
cuidados com a salde durante
todo o ano.

Conhecer o préprio corpo, estar
atenta a alteragdes e realizar os
exames recomendados pelos
profissionais de satde sdo atitudes
importantes. Quando identificado
precocemente, o cdncer de
mama pode apresentar melhores
possibilidades de tratamento,
reforgando a importdncia do
acompanhamento médico e da
busca por orientagdo diante de
qualquer sinal de alerta.

Neste Outubro Rosg, o Sincor-
ES reforca uma mensagem que
vai além da campanha: cuidar da
sadde é também proteger o futuro.

Informe-se. Previna-se.

Cuide-se.



Lembra do Papa-Tudo? 30 anos depois, rival da
Tele Sena vai ressarcir credores e clientes

Titulo de capitalizagéo popular nos anos 1990 ganhou consulta online para antigos clientes e

credores da Interunion

Papa-Tudo: O consumidor
comprava o titulo e passava a
concotrer a sorteios de prémios, que
incluiom dinheiro, carros, casas e
produtos eletrénicos. (Reproducdo/
YouTube)

O Papa-Tudo, um dos maiores
fendmenos de televisGo dos anos
1990, voltou & cena. Para quem
viveu a televisdo dos anos 1990, o
nome provavelmente traz de volta
uma época em que os sorteios
dominicais disputavam espago
na programagcgdo aberta e titulos
de capitalizagdo ocupavam os
intervalos comercidais.

A Susep (Superintendéncia de
Seguros Privados) e o liquidante
da Interunion Capitalizagdo,
empresa responsdavel pelos titulos,
disponibilizaram uma consulta
online para verificar se antigos
clientes e credores tém valores a
receber.

A pesquisa pode ser feita no site
oficial, clicando aqui. Basta informar
o CPF ou CNPJ do titular. Caso
exista algum crédito, a plataforma
apresenta as orientagdes para o

SANCOR

SEGUROS

recebimento, sem necessidade de
comparecer & sede daempresaem
liquidagdo.

Segundo a Susep, a iniciativa
faz parte da evolugdo do processo
de liquidag¢cdo extrajudicial
da Interunion, que vem sendo
acompanhado pelo 6rgdo. A
consulta, porém, ndo representa
uma decisdo judicial.

O gque aconteceu com o
Papa-Tudo

Lancado no inicio dos anos
1990 pela Interunion Capitalizagdo,
pertencente ao banqueiro Artur Falk,
o0 Papa-Tudo surgiu em parceria
com a Rede Globo e se tornou um
dos principais concorrentes da Tele
Senaq, do SBT.

O produto era um titulo de
capitalizagdo, e ndo uma loteria.
O consumidor comprava o titulo
e passava a concorrer a sorteios
de prémios, que incluiom dinheiro,
carros, casas e produtos eletronicos.

Os titulos eram vendidos em
pontos como casas lotéricas e
agéncias dos Correios. A promessa

incluia ainda a possibilidade de
resgatar parte do valor depois de
determinado periodo.

Cada titulo chegou a custar
R$ 3. Metade do valor poderia
ser resgatada, com corregdo, um
ano depois da compra. A outra
parte ficava com a empresa para
financiar despesas administrativas,
publicidade e os prémios.

O produto rapidamente ganhou
espaco natelevisdo. Xuxa Meneghel
e Fausto Silva estiveram entre os
nomes que divulgaram o Papa-
Tudo. O programa de sorteios
Show do Papa-Tudo, apresentado
por César Filho, também ajudou
a transformar o produto em um
fendmeno de audiéncia.

A Interunion enfrentou
problemas financeiros em meados
da década de 1990. As empresas
de capitalizagdo precisam
manter reservas técnicas, que
funcionam como uma espécie de
colchéo financeiro para garantir
o cumprimento das obrigagoes
assumidas com os clientes. A
insuficiéncia dessas reservas esteve
entre os fatores apontados para a
crise da Interunion.

A empresa deixou de entregar
prémios, incluindo televisores e
ambuldncias, e foi impedida de
emitir novos titulos. Na época, as
dividas foram estimadas em mais
de R$ 200 milhdes. Entre os valores
citados estavam R$ 168 milhées
em titulos vencidos e néo pagos
e outros R$ 50 milhées em dividas
com fornecedores.

A Interunion acabou submetida
aoregime de liquidagdo extrajudicial
pela Susep.

Junte-se a operagao brasileira da
lider em seguros na Argentina

www.sincor-es.com.br
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Sincor-ES firma convénio com
fisioterapeuta especializada em
reabilitacéo de adultos e idosos

T e
o ed

OSincor-ES firmounovo convénio
com a fisioterapeuta Dra. Thaciany
Barbosa Correia, ampliando os
beneficios oferecidos aos seus
associados e familiares. A parceria
proporciona acesso d servigos
especializados de fisioterapia,
com valores diferenciados para
as sessoes, contribuindo para a
promocgdo da saude, do bem-estar
e da qualidade de vida.

Formada em Fisioterapia pela
Escola Superior de Ciéncias da
Santa Casa de Misericérdia de
Vitéria (EMESCAM), Thaciany é
mestre e doutoranda em Ciéncias
Fisiologicas pela Universidade
Federal do Espirito Santo (UFES)
e especialista em Fisioterapia
Neurofuncional no Adulto e no
Idoso pelo Conselho Federal de
Fisioterapia e Terapia Ocupacional
(COFFITO).

YA\ @AY

SEGURADORA

A profissional realiza
atendimentos fisioterapéuticos
domiciliares em toda a Grande
Vitéria, com foco na reabilitagéo
de idosos e de pessoas que
apresentam alteragées
decorrentes de lesbes ou doengas
do sistema nervoso, como acidente
vascular cerebral (AVC), doenca
de Parkinson, esclerose multipla e
Alzheimer.

O trabalho é direcionado a
recuperacdo dos movimentos, a
melhora da funcionalidade e &
promog¢do de maior autonomia
e independéncia nas atividades
cotidianas. Os atendimentos
sdo conduzidos de forma
individualizada, respeitando as
necessidades, as condi¢cdes e os
objetivos de cada paciente.

Com a iniciativa, o Sincor-
ES reforca seu compromisso de
ampliar as vantagens oferecidas
d categoria, proporcionando
aos associados e seus familiares
acesso a servigos especializados
com condigdes exclusivas.

INFORMA(.}()ES SOBRE O
CONVENIO

Para conhecer as condigbes
oferecidas e obter mais
informagdes, os interessados
devem entrar em contato com a
diretora do Setor de Cadastro do
Sincor-ES, Dagmar Alves Machado,
pelo telefone (27) 2125-6676 ou pelo
e-mail cadastro@sincor-es.com.br.

O convénio é vdlido para todos
os associados do Sincor-ES e
seus familiares, com valores
diferenciados nas sessdes de
fisioterapia.

Ofereca a melhor solucao
para

em

seus clientes.

@ www.arcaseguradora.com.br

Ciclode
Palestras 2026
entra na reta
final

O Ciclo de Palestras Sincor-
ES 2026 estd chegando & sua
reta final, consolidando mais um
ano de importantes encontros
voltados & capacitagdo, & troca de
experiéncias e ao fortalecimento
do mercado de seguros capixaba.
O encerramento da programacgéo
acontecerd no dia 11 de novembro,
com a palestra “Juntos a gente faz
acontecer”, que serd ministrada
por Alliada Maia, gerente da Allianz
Seguros no Espirito Santo.

Antes disso, no dia 21de outubro,
oSincor-ES teve o prazer de receber
Rosangela Spak, superintendente
Comercial Vida da Tokio Marine,
que abordou o tema “Seguro de
Vida - viver a longevidade com
seguranga, dignidade e prote¢do”.
A apresentacgdo trouxe reflexdes
relevantes sobre a importéncia
do seguro de vida diante do
aumento da longevidade e da
necessidade de planejamento e
protecdo financeira em todas as
fases da vida.

O encontro ganhou destaque
especial pelo reconhecimento
de Rosangela Spak, eleita “Mulher
de Seguro do Ano” na 50 edicdo
do Destaques do Ano, tradicional
premiacdo promovida pelo
Clube Vida em Grupo do Rio de
Janeiro (CVG-RJ), considerada
pelo mercado como o “Oscar do
Seguro”.

A cobertura especial, com os
principais destaques e todas as
informacdes sobre a palestra, seré
publicada na edi¢éo de nhovembro
da revista SINCOR-ES Dia a Dia.
O Ciclo de Palestras reafirma,
assim, seu compromisso com o
conhecimento, a valorizagdo dos
profissionais e o desenvolvimento
continuo da corretagem de
seguros no Espirito Santo.

DNA
CAPIXABA



Rosangela Spak & a “Mulher de Seguros do
Ano” pelo CVG-RJ

Superintendente da Tokio Marine foi eleita na 50 Edi¢éo do “Oscar do Seguro”

A Superintendente Comercial
Vida da Tokio Marine Seguradora,
Rosangela Spak, foi eleita “Mulher
de Seguro do Ano” na 50° edigdo
dos Destaques do Ano, tradicional
premiagcdo promovida pelo
Clube Vida em Grupo do Rio de
Janeiro (CVG-RJ) e reconhecida
pelo mercado como o “Oscar
do Seguro”. A homenagem foi
entregue durante cerimdnia
realizada ontem, 1° de outubro,
no Sal@o Assyrio do Theatro
Municipal do Rio de Janeiro,
reunindo executivos, liderangas
e representantes das principais
empresas do setor segurador.

H& 30 anos no mercado,
sendo 17 deles na Tokio Marine,
Rosangela Spak tem concentrado
esforgos na disseminagdo do

www.sincor-es.com.br
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conceito de protegdo em vida,
mostrando que o Seguro de Vida
vai além do amparo no sinistro
e pode ser usado e aproveitado
pelo segurado ao longo de
toda a sua jornada. A atuagdo
inclui também a capacitagdo
de Corretores, Assessorias e
Parceiros de Negbcios para
ampliar a distribuigcdo do produto
no Pais.

“Recebo esse prémio com
enorme alegria e gratiddo. Mais
do que um reconhecimento
individual, ele representa a
construgdo coletiva de uma
cultura de prote¢cdo desenvolvida
por um time comprometido em
tornar o mercado de seguros
mais humano e relevante para
a sociedade .0 Seguro de Vida
vive um momento de real
transformagdo no Brasil e nosso
objetivo &€ mostrar que esse
produto pode e deve ser utilizado
na protecdo da renda, no suporte
diante de um diagnéstico grave,
no planejamento financeiro das
familias. Fico feliz em contribuir
para que cada vez mais brasileiros
compreendam o valor desse
Seguro ao longo de toda a vida”,
destaca a executiva.

A categoria Mulher de Seguro
do Ano reconhece liderangas que
se destacam pela contribuicéo ao
setor, capacidade de inovagdo,
vis@o estratégica e atuagéo em
prol do crescimento sustentdvel
do mercado. As vencedoras sdo
definidas por meio de votagdo
aberta aos profissionais do
segmento e os resultados sdo
revelados apenas durante a
solenidade de premiagdo.

Realizado anualmente pelo

CVG-RJ, o "Oscar do Seguro”
destaca empresas, instituicodes
e profissionais que contribuiram
de forma relevante para o
desenvolvimento dos segmentos
de Seguro de Vida, Saulde,
Previdéncia e Capitalizagdo ao
longo do ultimo ano.

Rosangela também
parabenizou a entidade por
sua trajetoria de contribuigcdo
ao mercado de seguros. “A 50°
edicdo do prémio Destaques do
Ano ocorre em um momento
especial,emque o CVG-RJ celebra
60 anos de atividades dedicadas
ao desenvolvimento do setor.
Parabenizo a entidade por sua
histéria, pela valorizagéo dos
profissionais e pelo importante
papel que desempenha no
fortalecimento da cultura do
seguro no Brasil”, finaliza a
executiva.

Sobre a Tokio Marine
Seguradora

Subsididria da Tokio Marine
Holdings, o mais antigo
conglomerado securitdrio
japonés, fundado hé 147 anos,
a Tokio Marine Seguradora S.A.
estd em operagdo no Brasil desde
1959. A Companhia coloca d
disposi¢gdo do mercado nacional
um amplo portfélio composto por
mais de 90 Produtos e 120 Servigos
e Assisténcias para Pessoads
Fisicas e Juridicas, por meio de
uma estrutura de 68 unidades
de Atendimento distribuidas pelo
Brasil. Desde agosto de 2023, a
Companhia recebe nota AAA+.
br, com perspectiva estavel, da
agéncia de classificagdo de risco
Moody’s Local BR.

VENDEU O RESIDENCIAL,

GANHOU CONTA CORRENTE NO AUTO.

Cada venda de Seguro Residencial te da crédito
para ampliar ainda mais seus negocios®.

[ @sincorespiritosanto

ULTE SEU GERENTE ﬁ‘d PO MARINE

RCIAL E APROVEITE SICAIRADCES

[ https://www.linkedin.com/company/sincores/



Susep disponibiliza sistema
para comunicagdo de
cessacdo de atividades de

associacoes

A Superintendéncia de Seguros
Privados (Susep) disponibilizou
uma funcionalidade eletrénica
para que associacdes de
protecdo patrimonial mutualista
cadastradas na Autarquia
comuniquem formalmente a
cessagdo de suas atividades.

A medida integra o
processo de adequagdo a Lei
Complementar n° 213/2025, que
determina que entidades que
exerciam atividades mutualistas
sem autorizagdo da Susep se
adequem ds novas regras ou
optem pelo encerramento dessas
atividades. A Resolugdo CNSP
n° 491/2026 estabelece que a
decis@o deve ser comunicada
formalmente, mediante
apresentacdo de documentos
comprobatoérios.

Como realizar o
procedimento

A comunicagdo deverd ser
feita exclusivamente pelo Sistema
de Cadastro das Associagdes, em
autosservigo, com acesso do
representante legal por meio de
conta gov.br de nivel ouro.

O processo ocorre em duas
etapas: primeiro, o representante
registra a inten¢gdo de cessar
as atividades. Depois, acessa
novamente o sistema para
concluir o procedimento e anexar
a documentagdo obrigatéria.

Entre os documentos

exigidos estdo:

- Alteracdo estatutdria
registrada em cartério ou 6rgdo
equivalente, formalizando o
encerramento das atividades

Z
Procurando oportunidades para
y Z .
Z  Crescer os seus negocios?

N\

CRESCA
Corretor

| Yelum

seguradora

mutualistas ou, no caso de
extingdo da pessoa juridica, a
respectiva baixa do CNPJ;

- Edital ou instrumento de
convocagdo da assembleia
que deliberou sobre a
cessagdo;

- Ata da assembleia,
acompanhada da lista de
presencga.

- A documentacdo deve
comprovar a decisdo de
encerramento e aregularidade
dos atos societdrios. A simples
declaragdo de inten¢gdo ndo
comprova a efetiva cessacgdo
das atividades.

Andlise pela Susep

O registro da comunicag¢do
ndo significa reconhecimento
automdatico do encerramento. A
Susep realizard andlise técnica
e juridica dos documentos e
poderd solicitar informagdes
complementares ou
esclarecimentos.

Ao concluir o procedimento,
o representante legal deverd
declarar eletronicamente a
veracidade das informagodes,
a regularidade dos atos
societdrios e a suficiéncia dos
documentos apresentados,
assumindo responsabilidade
pelas declaragdes.

Davidas e orientacgées

Os interessados podem
encaminhar davidas para
associagdes@susep.gov.br. As
orientagdes detalhadas também
estdo disponiveis no Manual de
Cadastro das Associagdes.

Conheca o Cresca Corretor!

HDI Alire e

SEGUROS seqguro ()

Simples
Nacional:
Receita
indefere maior
parte das
solicitagdes

Os sb6cios de Corretoras
de Seguros devem ficar
atentos aos prazos de opgdo
pelo Simples Nacional.
Segundo a Receita Federal,
das 469.498 solicitagdes
registradas, 270.337 (cerca
de 58%) foram indeferidas.
As empresas, porém, ainda
podem regularizar pendéncias
impeditivas.

O prazo para adesdo foi
prorrogado de 30 de setembro
para 15 de outubro. Caso
o pedido seja negado por
dividas ou outras pendéncias,
hd 15 dias, até 30 de outubro,
para regularizagdo.

J& as corretoras optantes
pelo Simples que desejam
recolher o IBS e a CBS, novos
tributos da reforma tributaria,
fora da guia Gnica, podem
fazer essa escolha até 30 de
outubro, com vigéncia no
primeiro semestre do préoximo
ano.

A opgdo pelo Simples terd
efeitos a partir de 1° de janeiro.
O regime é permitido para
empresas com faturamento
anual de até R$ 4,8 milhdes.
Aquelas que faturam entre R$
3,6 milhdées e R$ 4,8 milhdes
recolhem pelo DAS apenas os
tributos federais, pagando o
ICMS ou 0 ISS separadamente.

Quem mudar de ideia
poderd cancelar o pedido de
adesdo entre 3 de novembro
e 20 de dezembro.

Acesse o QR Code e conheca todas as nossas
oportunidades para vocé ir mais longe.
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STJ barra negativa automatica na protegdao
veicular e eleva presséo sobre associacoes

Corte aplica o Codigo de Defesa do Consumidor as protegées patrimoniais mutualisticas e exige
prova de prejuizo para recusar indenizagéo por atraso no aviso ou saida do local do acidente

Uma decis@o do Superior Tribunal
de Justi¢a (STJ), no julgamento do
Recurso Especial 2.279.683, reforgou
a protegcdo dos consumidores de
planos de protegdo veicular. A Corte
estabeleceu que essas operagdes
estdo sujeitas ao Codigo de Defesa
do Consumidor (CDC) e considerou
abusiva a perda automdatica da
cobertura quando o associado deixa
o local do acidente ou comunica o
ocorrido apés 30 minutos.

Na préatica, o descumprimento
de uma formalidade prevista no
regulamento ndo elimina, por si
s6, o direito & indenizagdo. Para
recusar o pagamento, a entidade
deverd demonstrar que a conduta
comprometeu a investigagdo,
impediu a vistoria, agravou
significativamente o risco ou
envolveu ma-fé.

A diretora juridica da CNseg,
Glauce Carvalhal, afirmou que
“o precedente deixa claro que
regras internas podem organizar
a operagdo e prevenir fraudes,
porém ndo podem esvaziar a
protecdo contratada com punigoes
desproporcionais”. Segundo elqg, as
operacgodes de prote¢do patrimonial
mutualistica devem observar o CDC
nas relagdes com os associados.

O que estava em discussdo

O processo foi movido por um
associado que sofreu um acidente
com veiculo protegido pela
Associagdo de Protecdo e Beneficios
(Copebens). A entidade negou
o pagamento porque ele teria
deixado o local e comunicado o
ocorrido horas depois, contrariando
regras que exigiam aviso em até 30
minutos e permanéncia no local do
sinistro.

Em primeira instédncia, a

Auto Center

Nacional

ATENDEMOS TODAS AS

SEGURADORAS #wecncsssiene:

associagdo foi condenada a pagar
os danos materiais. O Tribunal
de Justica do Rio Grande do Sul
reverteu a decisdo, entendendo
que a relagdo era associativa, ndo
de consumo, e que o regulamento
autorizava a negativa. O STJ
restabeleceu a sentenca inicial.

Por que o CDC se aplica

Para o STJ, a natureza juridica
da entidade, inclusive sua
condi¢gdo de associagdo sem fins
lucrativos, ndo afasta a relagdo de
consumo. O servigo oferecido é a
protecdo contra riscos mediante
contribuicdes peridédicas, o que
caracteriza a associagdo como
fornecedora e o participante como
destinatdrio final.

A Corte distinguiu a protecéo
mutualista do seguro tradicional.
No seguro, o risco é transferido
d seguradora mediante prémio
previamente calculado. No modelo
mutualista, os prejuizos sdo
compartilhados entre os associados
por rateio. Apesar da diferenca,
ambos oferecem prote¢cdo ao
usudrio e devem respeitar
transparéncia, boa-fé e equilibrio
contratual.

Consequéncias para o
consumidor

A decisd@o reduz as hipbteses de
perda automdtica da cobertura.
Deixar o local por risco & integridade
fisica, necessidade de atendimento
médico, orientac¢do policial ou
desobstrugdo da via, por exemplo,
ndo pode, isoladamente, justificar
a perda do beneficio. Da mesma
forma, comunicar o acidente apoés
um prazorigido néo autoriza arecusa
sem andlise das circunstancias.

O associado, contudo, continua

obrigado a comunicar o acidente
rapidamente, preservar provas e
colaborar com a regulagdo. O STJ
manteve a validade de deveres
claros e proporcionais. A sangdo
deve estarrelacionada a um prejuizo
efetivo, cabendo & associagéo
demonstrar como o atraso ou
o afastamento comprometeu a
apuracdo.

Impactos para associagoes
e administradoras

As entidades deverdo revisar
regulamentos, contratos e
procedimentos de atendimento.
Cldusulas com prazos fatais ou
puni¢ées automdaticas ficam
mMais sujeitas a questionamentos
judiciais, especialmente quando
ndo houver provas de fraude,
agravamento significativo do risco
ouimpedimento concreto a vistoria.

Aregulagdo dos eventostambém
exigird processos mais robustos.
N&o bastard apontar uma infragéo
ao regulamento: serd necessdrio
registrar quais evidéncias foram
perdidas, quais diligéncias deixaram
de ser realizadas e como a conduta
do participante afetou a apuragéo
Ou aumentou o prejuizo.

Um novo pardmetro para o
mercado

O julgamento ocorre em um
cendrio de maior rigor regulatério
para a protecdo patrimonial
mutualista. A Lei Complementar
213/2025 submeteu essas operagées
& supervis@o da Susep, enquanto a
Resolugéio CNSP 491/2026 reforgou
a aplicagdo do CDC, da boa-fé
objetiva e da transparéncia, além de
vedar cldusulas que estabelecam
prazo méximo para a comunicagdo
do evento.

A gente resolve rapido.

e com garantia!l

ﬂ Atendimento rapido 14 = hall b

ﬂ Servico garantido

Av. Carlos Lindemberg, n° 1617 - Gléria - Vila Velha/ES | www.autocenternacional.com.br | 27 3229-5150 | 27 99725-5034

www.sincor-es.com.br

Kl facebook.com/sincores

f# @sincorespiritosanto

[ https://www.linkedin.com/company/sincores/



Sindiseg RJ-ES visita Sincor-ES e
discutem oportunidades para o
mercado segurador Capixaba

Encontro entre as entidades reforga o didlogo institucional e abre
perspectivas para novas parcerias e iniciativas em beneficio do
setor de seguros no Espirito Santo.

O presidente do Sindicato das
Seguradoras do Rio de Janeiro e do
Espirito Santo (Sindiseg RJ-ES), Saint
Clair Pereira Lima, acompanhado do
diretor executivo, Ronaldo Mendonga
Vilela, esteve na sede do Sincor-ES
para uma visita ao presidente da
entidade, José Ro6mulo da Silva.
Também participaram da reunido
o vice-presidente do Sincor-ES, José
Alexandre Cid Pinto, e o diretor de
Marketing, Ivo Tadeu Basilio.

O encontro teve como
principal objetivo estreitar os
lagos institucionais entre os dois
sindicatos e ampliar o didlogo sobre
as perspectivas de desenvolvimento
do mercado segurador no Espirito
Santo.

Durante a reunido, os
representantes destacaram o
potencial econémico capixaba,
impulsionado pela expansdo
industrial, pela chegada de empresas
multinacionais e pelos investimentos
em infraestrutura e logistica. Entre
os projetos e empreendimentos que
fortalecem esse cendrio estéo a
implantagdo de novas indUstrias, a
expansdo da estrutura portudria, os
investimentos em ferrovias, estaleiros
e operagdes logisticas, fatores que

»»» Seguro Franquia
A franguia do seguro nao
precisa ser um problema.

Com a Novo, ela vira solucao!

ampliom as oportunidades para o
mercado de seguros em diferentes
segmentos.

Outro ponto de destaque foi o
crescimento e a maior projecdéo
das seguradoras capixabas no
cendrio nacional, evidenciando
a importéncia das empresas
locais para o fortalecimento e a
diversificagdo do setor.

Como encaminhamento, Saint
Clair Pereira Lima propds a realizagdo,
em 2027, de uma reunido com as
seguradoras que atuam no Espirito
Santo, incluindo as companhias
capixabas, com o objetivo de
promover a integragdo entre os
representantes do mercado e discutir
oportunidades de desenvolvimento
para o segmento.

O presidente do Sindiseg RJ-ES
também informou que avaliard
possibilidades de parceria com o
Sincor-ES, iniciativa que poderd
contribuir para aproximar ainda mais
seguradoras e corretores de seguros.

A visita representa um passo
importante para fortalecer o
relacionamento entre as entidades e
valorizar o potencial do Espirito Santo
como um mercado estratégico para
o setor segurador brasileiro.

1

CONHEGA”
MELHOR 0 SEU

SINDICATO'

VENHA TOMAR UM

e descubra todas as
vantagens de ser nosso
associado.

Voceé vai se surpreender!

Representatividade
e defesa da categoria

Convénios e
descontos exclusivos
Capacitacio e
atualizacéo profissional
Assessoria juridica e
suporte ao corretor

Fortalecimento do
mercado de seguros

VEM PARA O SINCOR-ES!
Visite-nos, tome um café
e faga parte dessa familia.

Nnovo

seguros
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Sindicato dos Corretores de Seguros
e Empresas Corretoras de Seguros
no Estado do Espirito Santo

Y .Y UMA TARDE DE FESTA PARA CELEBRAR
Y CONQUISTAS E FORTALECER CONEXOES!
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ASSOCIADO DO SINCOR-ES.
AQUI SO TEM VANTAGENS!

OS ASSOCIADOS DO SINCOR-ES CONCORRERAM A
PREMIOS EXCLUSIVOS, OFERECIDOS PELO SINCOR-ES
E PELAS SEGURADORAS PARCEIRAS.

Mantenha em dia o pagamento das suas mensalidades.

INFORMACOES: cadastro@sincor.com.br ou (27) 2125-6666.

RETIRADA DE INGRESSOS

OS INGRESSOS JA PODEM SER RETIRADOS NA SEDE DO SINCOR-ES
PELOS ASSOCIADOS, ATE O DIA 15/10/2026.

[ EVENTO DIRECIONADO AOS CORRETORES ASSOCIADOS DO SINCOR-ES E SEGURADORAS PARCEIRAS CO-PATROCINADORAS. ]

[ APOIO E PATROCINIO: ]
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Custos da Salde Suplementar
desafiam operadoras e
corretores de seguros

O mercado de saude suplementar
enfrenta transformacgodes
impulsionadas por mudangas no
perfil dos beneficidrios, avangos
tecnoldgicos e desafios operacionais.
Segundo a FenaSaulde, as despesas
assistenciais cresceram 1,1% em
2025, alcangando R$ 307,5 bilhées. O
desafio é conciliar a sustentabilidade
financeira das operadoras com
a qualidade e a continuidade da
assisténcia.

Bruno Sobral, diretor-executivo da
FenaSalde, explica que a alta resulta
de fatores como inflagdo médica,
envelhecimento populacional,
maior utilizag@o dos servigos apods
a pandemia e judicializagdo. “Tudo
isso faz com que a conta da sadde
fique cada vez mais cara para todo o
ecossistema. Como o funcionamento
do setor é baseado nos recursos da
coletividade, todos acabam pagando
essa conta”, afirma.

Nesse contexto, o mutualismo
é fundamental. O aumento dos
gastos pressiona os reajustes das
mensalidades ereduz a acessibilidade
dos planos. Para preservar a
sustentabilidade do sistema, Sobral
defende o combate a fraudes e
desperdicios, o uso racional dos
recursos, o aprimoramento das regras
de incorporagdo de tecnologias e
modelos de remuneragdo baseados
em valor e eficiéncia, e ndo apenas na
quantidade de procedimentos.

Josafd Ferreira Primo, proprietdrio
da Salagah Corretora de Seguros,
também aponta a utilizagdo
inadequada dos servigos como
fator de elevagd@o dos custos. “Séo
procedimentos desnecessdrios,
internagdes evitdveis, falta de
coordenagdo e fraude”, destaca.

Entre as medidas para controlar
as despesas, ele cita remuneracdo
vinculada a resultados e qualidade

Allianz @)

assistencial, avaliagéo especializada
de procedimentos eletivos,
acompanhamento de pacientes
crénicos e reducdo de intervencdes
desnecessdrias.

O fortalecimento da Atencdo
Primadria & Satde (APS) também
é essencial. Segundo Ferreira,
muitos beneficidrios procuram
pronto-socorros para situagées
que poderiam ser resolvidas em
outros niveis de atendimento, como
sintomas leves e consultas de rotina.
“E caro, fragmentado e ndo resolve
de verdade. A solugdo é a Atencgdo
Primadria & Saude (APS) resolutiva,
médico de referéncia, acesso rdpido,
vinculo real. Reduz até 40% as idas
ao pronto-socorro e 18% a 25% das
internagoées evitaveis”, explica.

Nesse cendrio, o corretor pode
assumir papel estratégico na
gestdo da saude corporativa, indo
além da negociagdo comercial
para identificar oportunidades de
prevencdo, melhorar a utilizagdo
dos planos e reduzir desperdicios.
“Esta jornada transforma o corretor
de um simples vendedor em um
gestor de saude corporativa”, afirma
Josafé. “Diante dos custos crescentes
das operadoras, o foco muda da
cotagdo anual de apdlices para o
controle preventivo do sinistro e do
desperdicio”, acrescenta.

Apesar dessas iniciativas,
permanece o desafio de manter
os planos acessiveis as familias e
empresas. Sobral ressalta que ndo
€ possivel estabelecer previamente
um limite para o crescimento das
despesas,masalertaqueumambiente
legislativo e regulatério que favorega
a elevagdo dos custos sem gerar
valor proporcional aos beneficidrios
compromete a sustentabilidade do
sistema e a capacidade financeira
dos contratantes.

Venda Allianz Empresarial PME e garanta até 7% de
comissdo complementar de acordo com seu segmento

e muito mais protecdo para seu cliente.

Corretor
precisara ter
conhecimento
sobre direito do
consumidor

As novas regras para a
atuacdo dos Corretores de
Seguros, estabelecidas pela
Resolucdo 493/26 do CNSP,
publicada em julho, trazem uma
novidade no artigo 64: caberd
a Susep definir as disciplinas
minimas do Curso e Exame
Nacional de Habilitagéo.

Entre os conteldos exigidos
estdo nogcdes de direito do
consumidor, incluindo
principios, direitos, garantias
e mecanismos de protec¢do,
além dos direitos e deveres dos
consumidores de produtos e
servigos supervisionados pela
Susep.

O futuro profissional também
deverd conhecer a legislagdo
de prote¢do de dados pessoais;
prevencdo de fraudes, lavagem
de dinheiro, financiamento
ao terrorismo e da proliferagcéo
de armas de destruico em
massa; economia e finangas;
técnicas de assessoramento
e comercializagdo; gestdo
empresarial; ética e conduta; e
aspectos técnicos da atividade
e dos produtos relacionados &
habilitagdo pretendida.

Como noticiou o CQCS, a
resolucdo também permite
habilitacées especificas para
determinados segmentos,
conforme as caracteristicas
da atividade e os interesses
mercadoldgicos do corretor.

As novas regras entrardo em
vigor 180 dias apds a publicagdo
da Resolucéo 493/26, em
meados de janeiro de 2027.

ALLIADO®Z

+Comissdo

Ofereca e aumente suas vendas!



14

PASI amplia olhar sobre autonomia e
educacdo financeira em nova websérie

Primeiro episédio reline Fabiana Resende, presidente do PASI, e Thais Gontijo, fundadora do Elas com Asas, para
discutir participagéo feminina nas decisdes financeiras, protegdo patrimonial e preparagéo para imprevistos

Planejamento, relagdo com
o dinheiro e prote¢do financeira
estdo entre os temas da websérie
de educagdo financeira do Seguro
PASI. Com uma abordagem
acessivel, a iniciativa propode
ampliar essa discussdo para a
sociedade, trazendo reflexdes
sobre escolhas financeiras e a
importdncia de se preparar para os
imprevistos da vida. Neste primeiro
episdédio, a conversa ganha um
recorte voltado & educacgéo
financeira das mulheres.

O episédio tem como porta-voz
Fabiana Resende, presidente do
PASI, e Thais Gontijo, fundadora do
Elas com Asas, iniciativa voltada
d educacgdo financeira para
mulheres. Ao longo da conversa,
as participantes discutem
como crengas sociais, falta de
informagdo e a concentragdo das
responsabilidades financeiras
em um Unico membro da familia
podem comprometer a seguranga
econdmica e afastar as mulheres
das decisdes sobre o préprio
dinheiro.

Durante o debate, Fabiana

MEDICAMENTO |
GARANTIDO

PASI

www.sincor-es.com.br

£l facebook.com/sincores

chama a ateng¢do para a
importdncia de ampliar o acesso
ao conhecimento financeiro
e incentivar a participag¢do
feminina nas conversas sobre
orgcamento, patriménio e protegdo.
Para a executiva, a auséncia
dessas discussbes pode trazer
consequéncias significativas
quando a familia enfrenta
situagdes inesperadas.

“Eu costumo dizer que, pior
do que ter conversas dificeis,
sdo as consequéncias de ndo
té-las”, afirma Fabiana Resende.
A declaragdo sintetiza um dos
principais pontos abordados no
episoédio: a necessidade de superar
barreiras culturais e desconfortos
para que as mulheres possam
participar ativamente das decisdes
que afetam seu presente e seu
futuro.

A discussdo também considera
as diferentes trajetoérias femininas.
Mulheres que priorizam a carreirq,
a maternidade ou os cuidados
com a familia podem passar
por mudangas de planos ao
longo da vida. Nesse contexto,

o planejamento financeiro é
apresentadocomoumaferramenta
para organizar prioridades e se
preparar para diferentes cendrios,
inclusive diante de uma eventual
interrupgdo profissional, separagéo
ou perda de renda familiar.

Para Fabiana, esse
planejamento ndo deve se limitar
& organizagd@o ou a acumulagdo
de recursos. A protegdo financeira
também precisa fazer parte dessa
estratégia, ja que situagdes como
doencas, afastamentos do trabalho
e falecimentos podem alterar de
maneira repentina a realidade
financeira de uma familia.

“Os imprevistos néio chegam
com aviso prévio”, ressalta a
presidente do PASI.

E nesse contexto que a executiva
chama a atengdo para o papel do
seguro no planejamento financeiro.
A protecdo pode ajudar a reduzir os
impactos de situacdes inesperadas
sobre a renda e o patriménio e
contribuir para preservar o que foi
construido ao longo dos anos.

“E comecar afazer essa conta e
entender que o custo da protecéo
ndo é custo, &€ investimento”, afirma
Fabiana.

Ao reunir educagdo financeira e
protecdo, a websérie do PASI busca
aproximar o tema do cotidiano
das pessoas, reforcando que
compreender o préprio dinheiro,
participar das decisdes e se
preparar para diferentes etapas
da vida sdo atitudes importantes
para construir maior seguranga
financeira.

Assista ao episédio
completo: https://youtu.be/
d8124SUVFhY?si=DaRfxaT4r0S3JvSs

CUIDAR DA
SAUDE E ESSENCIAL

Crédito mensal em medicamentos

[ @sincorespiritosanto

[ https://www.linkedin.com/company/sincores/



Quilometragem adulterada pode afetar
andlise do seguro? Especialista explica

A descoberta de que um carro
usado teve a quilometragem
adulterada pode transformar
uma compra aparentemente
normal em uma disputa judicial.
Em um dos casos recentes, um
veiculo que ja tinha histérico de
mais de 180 mil quildbmetros foi
vendido posteriormente com
pouco mais de 85 mil km no
painel. O comprador levou a
situacdo & Justica e conseguiu
questionar a negociagdo. O caso
também levanta uma davida
para o mercado de seguros: uma
adulteracdo pode ser identificada
na vistoria? E o que acontece com
a apdlice se a irregularidade for
descoberta depois?

Segundo Carlos Pelais,
coordenador da Comissdo
Automoével do Sincor-SP, a
vistoria pode apontar indicios,
mas ndo certifica o histérico do
veiculo. “A vistoria pode levantar
indicios, mas n&o garante a
identificagdo da adulteragdo.
Seu objetivo principal é verificar
as caracteristicas e as condigdes
aparentes do veiculo para a
andlise do seguro.”

Diferengcas entre a
quilometragem registrada e
histéricos de manutengéo ou
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vistorias anteriores podem
despertar suspeitas. Desgastes
em bancos, pedais e volante
também podem servir como
alerta, mas uma apuragdo mais
precisa pode exigir avaliagdo
técnica e diagndstico eletronico.

A descoberta da adulteragéo
depois da contratagdo também
ndo significa, automaticamente,
cancelamento da apblice
ou perda da indenizagdo. E
preciso avaliar a relevancia da
informagdo e se o segurado tinha
conhecimento dairregularidade.

“A descoberta ndo significa
cancelamento automdtico da
apdlice ou perda automdatica
do direito & indenizacgdo. E
necessdario avaliar a relevéncia
da informacgdo para o seguro, o
que foi solicitado na contratagéo
e se o segurado conhecia a
irregularidade ou também foi
vitima da fraude.”

Pelaisressaltaque ocomprador
que desconhecia a fraude né&o
deve ser automaticamente
tratado como participante dela.

“J& em uma eventual
indenizagdo, é preciso distinguir
a fraude praticada pelo
vendedor de uma informagdo
deliberadamente omitida pelo

Bateu?

A gente resolve

eceputi.com

segurado. O comprador que
desconhecia a adulteragdo
ndo pode ser automaticamente
tratado como participante da
fraude.”

Ele também destaca que o
seguro ndo cobre, por si so,
O prejuizo decorrente de uma
compra fraudulenta.

“O seguro de automoével néo
representa, por si s6, uma garantia
contra prejuizos na compra de
um carro com quilometragem
adulterada. A responsabilizagéo
do vendedor e a cobertura de um
sinistro sdo questdes distintas.”

Para o corretor, a
recomendagdo comecga antes
da contratacdo. O cliente deve
conferir documentagdo, registros
de manutencdo e revisdes e,
quando possivel, realizar vistoria
cautelar e inspecdo mecdnica.
Também é importante guardar
anudncios, contratos e informacgdes
fornecidas pelo vendedor.

Na contratagdo, eventuais
davidas ou inconsisténcias
devem ser informadas d
seguradora. “Se o histérico for
desconhecido, isso deve ser
esclarecido, sem apresentar
suposi¢gées como informagdes
confirmadas. O papel do corretor
€ ajudar o cliente a contratar com
transparéncia e compreender
as coberturas e as condi¢gdes do
seguro.”

Dessa forma, diante de um
veiculo usado com histérico
desconhecido, o corretor pode
ajudar o cliente ndo apenas
a encontrar uma protecdo
adequada, mas também
a contratar o seguro com
informagdes mais completas e
transparentes.
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Solidariedade em Ac¢éo: Clube Pres leva
alegria ao Centro Social Santa Ménica

.8

Cuidar de vidas vai além do -« Instituigéio: Centro Social Santa

compromisso profissional: & um Ménica (Consolagéo)
propoésito que setraduzematitudes < Enderego: Rua Mantenépolis,
praticas. Em celebragdo ao Dia n° 100, Bairro Bela Vista —

das Criangas, Adilson Pacheco Guarapari/ES — CEP: 29211-140
do Clube Pres, junto a parceiros « Telefone [ WhatsApp:

e amigos, realizaram uma agéo (27) 99995-4012
social especial no Centro Social (Contato: Irmé Helena)
Santa Ménica em Guarapari. e E-mail:

Com uma tarde repleta de centrosocialsantamonica@
carinho, brincadeiras, guloseimas gmail.com

e presentes para os pequenos
atendidos pela instituicdo, a Dados para Contribuigéo:
iniciativa reforgcou o poder da e« Banco do Brasil

uniéo e daresponsabilidade social. ¢ Agéncia: 0924-5

Como destacou Adilson durante e« Conta Corrente: 543325-X

a visita, ver o sorriso no rosto de ¢ Chave PIX [ CNPJ:

cada crianga lembra que todo 69.271.930/0002-67

gesto de apoio faz a diferenga,

mas que adinda hd muito a ser feito
por quem mais precisa.

A agcdo contou com o
acolhimento da equipe da
entidade e das irmds responsdveis
pela casa, reafirmando o
compromisso do setor em
fortalecer projetos comunitarios
sérios e transformadores.

Faca Parte Dessa
CorrentedoBem

Vocé, corretor e leitor da revista
do Sincor-ES, também pode
contribuir ativamente para manter
vivo o trabalho diério do Centro
Social Santa Ménica com doagdes
financeiras, apoio voluntdario ou
envio de mantimentos.

www.sincor-es.com.br [l facebook.com/sincores [ @sincorespiritosanto [ https://www.linkedin.com/company/sincores/



Seguro de Vida: o corretor esta aproveitando
todo o potencial desse mercado?

A contratagdo de seguros
de vida em grupo abre
oportunidades para os corretores
que atendem empresas,
sindicatos e associagoes.

O seguro de vida oferece
oportunidades para os corretores
que desejam diversificar sua
carteira e aumentar a receita
com clientes que j& atendem.
Apesar disso, o produto nem
sempre recebe a mesma atengdo
dedicada aos planos de saulde,
gque costumam concentrar
boa parte das negociagdes no
mercado de beneficios.

O potencial desse segmento
aparece nos resultados do
setor. Segundo levantamento da
Fenaprevi, o seguro de Vida em
Grupo registrou crescimento de
10,6% em 2025, na comparagdo
com o ano anterior.

Para o corretor, uma
oportunidade pode estar nas
empresas que jd oferecem
assisténcia médica aos

7 \
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SEguro®

CLUBE PRES

Simplificando beneficios,
fortalecendo vidas

Q 27 3441-772I

funciondrios, mas ainda ndo
contrataram um seguro de vida
coletivo. Sindicatos, associagdes
e entidades de classe também
representam possibilidades de
negdécio, com solugdes voltadas
a protecgdo financeira de seus
integrantes e familiares.

As convencgodes coletivas de
trabalho merecem atencdo
especial, pois determinadas
categorias profissionais exigem
a contratagdo do seguro de
vida e estabelecem condigcées
especificas para as coberturas.
Conhecer essas regras permite
orientar os clientes, identificar
necessidades e apresentar
propostas adequadas a cada
contratagdo.

A oferta de diferentes
beneficios também contribui
para a fidelizagdo. Ao
acompanhar as necessidades
dos clientes e oferecer solugdes
complementares, o corretor pode
ampliar sua remuneragdo e

reduzir as chances de que outros
profissionais passem a disputar
os contratos existentes.

Especializado em seguros
de Vida em Grupo e Acidentes
Pessoais, o Clube Pres
atende empresas, sindicatos,
associagdes e entidades de
classe,com atencgdo ds exigéncias
das convencgdes coletivas. A
empresa oferece aos corretores
atendimento especializado,
tecnologia integrada e processos
dgeis, facilitando a contratagdo
e a gestdo dos beneficios.

Com o apoio de parceiros
especializados, o corretor pode
aproveitar oportunidades que
j& existem em sua carteira e
oferecer solugdes de protecdo
adequadas ds necessidades de
cada grupo.

O seguro de vida em grupo
pode abrir novas possibilidades
de negbcio para sua corretora.
Conte com a experiéncia e o
suporte especializado do Clube
Pres para oferecer solugdes
adequadas aos seus clientes.

Entre em contato
e conhecgaas
condic¢des de

parceria!

E-mail:
contato@clubepres.com.br

Telefone:
0800-729-3050
(27) 4003-2282

WhatsApp:
(27) 98851-9659
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CVG-ES define proximos passos para a
99 Jornada Capixaba do Seguro de Vida

Reunido da diretoria também debateu a realizagdo do Natal Solidario da Casa Lar Walter Barcellos
e os preparativos para a confraternizagéo anual da entidade.

A diretoria do Clube de Vida em
Grupo do Espirito Santo (CVG-ES)
reuniu-se no dia 6 de setembro
de 2026, no auditério da sede do
Sincor-ES, para discutir pautas
importantes para o planejamento
das préximas atividades da
entidade, com destaque para
a organizagdo da 9¢ Jornada
Capixaba do Seguro de Vida,
prevista para maio de 2027.

Durante a reunido, um dos
principais pontos debatidos foi a
definigcdo do local para a realizagéo
da Jornada. Em razéo das reformas
previstas para o préximo ano no
Hotel Senac Ilha do Boi, onde foram
realizadas edigdes anteriores,
a diretoria concordou que serd
necessdrio avaliar novas opgdes
de espago.

A proposta & encontrar um
local com maior capacidade de
publico, mantendo o padréo de
qualidade, a estrutura e o formato
que caracterizam o evento. Para
avangar nessa definicdo, ficou
acordado que a diretoria do CVG-
ES realizard orgamentos de espacos
que atendam das necessidades da
programacgdo. As propostas serdo
apresentadas e avaliadas nas
proximas reunides.

A escolha dos palestrantes
também esteve entre os

Juntos, somos mais fortes e vamos
O CVG-ES valoriza, apoia e fortalece
promovendo conhecimentos, relas T
que transformam vidas.

Conte sempre com o CVG-ES,

2 @ 8

£l facebook.com/sincores

@CLUBE VIDA
em

GRUPO-ES

www.sincor-es.com.br

assuntos discutidos. Foram
sugeridos nomes para integrar
a programagdo da 9¢ Jornada,
e as seguradoras mantenedoras
ficaram responsdveis por avaliar
a viabilidade de participacdo
dos profissionais indicados. Caso
haja possibilidade de trazé-los,
serdo levantados os custos com
passagens aéreas e hospedagem,
contribuindo para o planejamento
financeiro e a organizagdo do
evento.

Natal Solidario reforga
compromisso social

Outro tema da pauta foi a
realizagdo do Natal Soliddrio da
Casa Lar Walter Barcellos, iniciativa
que reforga o compromisso social
do CVG-ES e sua aproximagdo com
a institui¢do.

Os participantes concordaram
que o CVG-ES ficard responsdvel
pelo pagamento dos custos
da agdo, cujos valores ser@o
previaomente orgados pelo senhor
Paulo, responsdvel pela Casa Lar.
Caso seja necessdria alguma
contribui¢do financeira adicional
por parte dos membros da entidade,
a participagdo serd comunicada
com antecedéncia, permitindo que
todos se organizem.

[ @sincorespiritosanto

Confraternizagdo tera
sunset na Curva da Jurema

Ao final do encontro, o presidente
do CVG-ES, Rafael Avolio, relembrou
os detalhes da confraternizacdo
anual da entidade, marcada para o
dia 11 de novembro de 2026, no Epico
Beach Club, na Curva da Jurema,
em Vitoria.

Oeventoterdformatosunset,com
DJ, coquetel e uma programagdo
voltada d integragdo e a celebracdo
entre os profissionais do mercado
de seguros. O valor do convite foi
estabelecido em R$ 190,00 por
acompanhante, e cada seguradora
mantenedora poderd adquirir até
trés convites para sua equipe.

Um dos diferenciais da
confraternizagdo serd a
exclusividade do espago para
o CVG-ES durante o evento,
proporcionando um ambiente
reservado para o encontro, a troca
de experiéncias e o fortalecimento
dos relacionamentos entre os
participantes.

A reunido reafirmou o empenho
da diretoria do CVG-ES em planejar
suas proximasiniciativas, conciliando
a valorizagdo do mercado de
seguros de vida, a realizagdo de
eventos de qualificagéo profissional
e o desenvolvimento de agdes de
responsabilidade social.

[ https://www.linkedin.com/company/sincores/



Mapfre langa Websérie para
corretores sobre seguro de vida

“Vida em Toda Conversa’ apresenta situagoes do cotidiano
e estimula o papel consultivo do corretor; durante o Outubro
Rosa, companhia amplia acesso a consultas ginecolégicas para

seguradas

Conhega o video
de lancamento

Assistir ao video

da campanha

A Mapfre, companhia global de
seguros e servigos financeiros, langa
neste més a websérie Vida em Toda
Conversaq, voltada a corretores de
seguros. Os episddios partem de
situagdes cotidianas que evidenciam
oportunidades para ampliar o didlogo
com os clientes, abordando temas
relacionados & protegdo, bem-estar
e prevencgdo de forma natural e
relevante.

Paralelamente, durante o
Outubro Rosa, a companhia realiza
acdes voltadas & promogdo da
salde da mulher. “Queremos que o
Seguro de Vida esteja presente nas
conversas que fazem sentido para
o cliente. O corretor tem um papel
fundamental nesse didlogo porque
conhece arealidade de quem atende
e consegue identificar diferentes
necessidades de protegdo ao longo
do relacionamento”, afirma Karine
Branddo, diretora executiva Comercial
da Mapfre.

A websérie & composta por 15
episddios, que serdo publicados
semanalmente nas redes sociais da
Mapfre.

Ampliagéo de beneficios
Durante outubro, clientes elegiveis
ao Mapfre Cuidando de Vocé,
assisténcia integrada ao Seguro de
Vida Individual da companhia, podem
realizar consultas presenciais com

ginecologista por R$ 50. A condigéo
€ vdlida até o fim do més e também
pode ser utilizada pela mée e pela
filha da segurada.

A acdo faz parte das iniciativas
da Mapfre para o Outubro Rosa,
movimento que busca ampliar a
conscientizagdo sobre aimporténcia
da prevengdo e do diagnéstico
precoce do cdncer de mama.
Segundo estimativa do INCA, o Brasil
deve registrar quase 79 mil novos
casos da doenga por ano entre 2026
e2028.

“O Outubro Rosa reforgca a
importdncia do cuidado continuo
com a saude da mulher. Por meio
do Seguro de Vida, buscamos
oferecer servigos que apoiem Nossos
clientes em diferentes momentos,
incentivando o acompanhamento
médico e o bem-estar ao longo
do ano”, afirma Hilca Vaz, diretora
de Seguro de Vida, Previdéncia e
Capitalizagéo da Mapfre.

O Mapfre Cuidando de Vocé é
oferecido nas novas contratagdes
do Seguro de Vida Individual
e inclui descontos em consultas
meédicas presenciais e online,
exames laboratoriais e de imagem,
atendimento odontolégico e
medicamentos. A assisténcia
também oferece orientagdéo médica
por telefone, 24 horas por dia, sem
custo adicional.
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Ei, corretor ou corretora de
Seguros, vocé ja pensou no
poder de estar representado,
fortalecido e com beneficios
reais? Associe-se ao Sincor-ES!

& Ndo fique de fora! Venha fazer
parte do Sincor-ES e some sua voz a
nossa categoria.

Para se associar é muito facil!
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Nova politica de seguros para concessoes
pode mudar gestéo de riscos em grande
projetos de infraestrutura

Proposta prevé andlise da segurabilidade ainda no planejamento e pode ampliar espago para
novas solugées do mercado

A gestdo de riscos em grandes
projetos de infraestrutura pode
mudar com a proposta do Ministério
de Portos e Aeroportos paraumanova
politica de seguros em concessées
portudrias, aeroportudrias e
hidrovidrias. A iniciativa prevé que
a andlise da segurabilidade seja
feita ainda na fase de planejamento,
antes da publica¢cdo dos editais.

Entre as mudangas estd a criagéo
do Estudo de Segurabilidade e
Disponibilidade de Seguros, que
deverd identificar quais riscos tém
cobertura disponivel, quais séo
parcialmente segurdveis e quais
estdo além da capacidade do
mercado. A proposta também
prevé alternativas como seguro
paramétrico, compartilhamento de
perdas e reequilibrio econémico-
financeiro parariscos extraordindrios.

Para Thomaz Kastrup, sécio, e
Marcelo Catania Ramos, advogado
do Machado Meyer Advogados, a
mudanca tende a ser positiva porque
altera alégica atual de contratagéo.
“seja precedida da verificagdo de sua
real disponibilidade de mercado”,
destacou o especialista ao explicar
a proposta de que a exigéncia

de cobertura seja precedida pela
avaliacdo da capacidade efetiva
do mercado.

Na pratica, o estudo deverd
considerar fatores técnicos e
regulatérios, como frequéncia e
severidade dos eventos, perda
maxima provavel (PML), preco,
capital, solvéncia e capacidade de
resseguro. Também estdo previstas
consultas & Susep e a pelo menos
trés corretoras ou seguradoras.

Entre os principais desafios estéo
eventos climaticos e hidrolégicos
extremos, considerados dificeis de
modelar e com alta severidade.
Os especialistas também citam
riscos geolégicos e geotécnicos e
situagdes que ndo se encaixam no
seguro de danos tradicional.

Obras sem histérico local,
como tdneis imersos, pontes de
grande vazdo e terminais em aguas
profundas, também podem dificultar
a contratagdo de seguros de riscos
de engenharia e garantias de
execucgdo.

Segundo os especialistas, quanto
menor a segurabilidade, maior
tende a ser o impacto em prémios,
exclusées, franquias e limites das

apdlices.

A proposta divide os riscos em
ordindrios, residuais e extraordindrios.
Para estes Gltimos, que superam
a capacidade disponivel no
mercado, estdo previstos
mecanismos alternativos, como
seguros parameétricos e reequilibrio
econdmico-financeiro.

Um exemplo citado é o Aeroporto
Salgado Filho, em que os danos
ultrapassam R$ 1 bilhdo e a Unido
precisou aportar R$ 426 milhdes. Para
os especialistas, definir previomente
faixas e gatilhos “estabelece tetos
contratuais claros, prevenindo
socorros fiscais desordenados”.

O seguro parameétrico pode ser
utilizado em situagdes como seca e
perda de calado, com indenizagdo
baseada em umindice previamente
definido. A minuta, porém, exige
“indice objetivo e correlagdo técnica
adequada entre o indice e o dano”.

A nova politica também
pode ampliar a participagdo
de seguradoras e corretores
especializados desde a estruturacdo
dos projetos, com demandas por
engenharia de riscos, cdlculo
de PML, consultas ao mercado e
desenvolvimento de novas solugées.

Para os corretores, a mudanga
abre espago para uma atuagdo
mais estratégica, participando
da discussdo sobre riscos antes
mesmo da publicagdo dos editais
e ajudando concessiondrias a
encontrar alternativas de protegéo
adequadas d realidade de cada
projeto.

A proposta ainda estd em
consulta publica e pode sofrer
alteragdes antes da versdo definitiva.

) PortoBank

-] PortoSeguro

B PortoSatde

www.sincor-es.com.br
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Plano odontologico: uma oportunidade de receita
que o corretor pode estar deixando passar

Venda consultiva permite ampliar a oferta de beneficios, aumentar a remuneracéo e fidelizar clientes

Mals uantagens
para quem vende

Mais motivos |

escolher

Quem vende odor
Mediatorie participa
campanhas com pTEMIaf;ﬁES
todos os meses.

1pmd

A comercializagdo de planos
de saldde costuma concentrar a
atencdo dos corretores devido
ao tiquete médio mais elevado
e as condigdes de remuneragdo.
Comisso, produtos como o plano
odontolégico acabam ficando
em segundo plano, apesar das
oportunidades que oferecem
para aumentar o faturamento e
diversificar a carteira.

Segundo dados da Agéncia
Nacional de Saude Suplementar
(ANS), o Brasil ultrapassou 37
milhées de beneficiariosde planos
exclusivamente odontoldgicos
em 2026. O nUmero mostra a
dimensdo desse mercado e seu
potencial para os profissionais
que atuam na comercializagéo
de beneficios.

Embora tenha um tiquete
menor, o plano odontolégico
pode gerar receita adicional a
partir de clientes que ja fazem
parte da carteira do corretor. As
oportunidades incluem tanto a
contratagcdo empresarial quanto

" 7 quef:'*'
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os planos coletivos por adesdo,
destinados a profissionais
vinculados a entidades de classe.

A venda consultiva é
importante nesse processo.
Conhecer o perfil dos clientes, os
beneficios jG contratados e suas
necessidades permite identificar
oportunidades de oferecer
assisténcia odontolégica como
uma solugdo complementar.
Para quem jG comercializa planos
de saude, essa abordagem
permite ampliar as negociagées
com clientes da propria carteira.

No mercado empresarial,
as convengbes coletivas de
trabalho também merecem
atencdo, pois determinadas
categorias podem estabelecer
a obrigatoriedade de beneficios
odontolégicos. Conhecer essas
exigéncias ajuda o corretor a
orientar seus clientes e identificar
oportunidades de contratacdo.

Além do potencial de
remuneracdo, a oferta de
diferentes beneficios contribui

Solugdes completas
em planos de

'saude e odnntologlco

pﬁam seu portfél‘io e

para a fidelizagdo. Quando o
corretor oferece solugdes para
diferentes necessidades, amplia
as possibilidades de atendimento
e fortalece o vinculo comercial
com seus clientes.

A Mediatorie € uma das
administradoras de beneficios
que atuam em parceria com
corretores na oferta de planos
odontoldgicos coletivos, nas
modalidades empresarial e por
adesdo. A empresa também
oferece suporte na gestéo dos
contratos e no atendimento aos
beneficidrios, contribuindo para
o acompanhamento dos clientes
apbds a contratacgdo.

Para o corretor, vale olhar com
atenc¢do para as oportunidades
que ja existem em sua carteira.
A oferta de planos odontolbgicos
pode abrir espago para novas
negociagdes e contribuir para a
diversificacdo dos servigos.

Quer conhecer melhor o
mercado odontolégico e ampliar
seus negdcios? Entre em contato
com a Mediatorie ou acesse o
Portal do Corretor para consultar
informacgdes sobre produtos,
tabelas e materiais de apoio ds
vendas.

Telefone comercial:
27 3599-1010

Telefone de suporte
e atendimento ao
consultor:

(27) 99918-1072

Acesse:
corretor.mediatorie.com.br

-
Seja parceiro
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MeDiaTorie

Adminiztradora de Beneficios
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Vocé Sabia ?
QUE A PISA DA UVA EUMA TRADIGAO QUE ATRAVESSA GERAGOES?
A Pisa da Uva & uma representagdo simbélica de uma antiga etapa da produgéo artesanal de vinho e suco, na
qual as uvas eram esmagadas com os pés. No Espirito Santo, a tradigdo estd fortemente associada & heranga dos
imigrantes italianos, especialmente em Santa Teresa e Alfredo Chaves. Em Santa Teresa, a pratica € um dos momentos
tradicionais da Festa do Vinho e da Uva, acompanhada de manifestagdes culturais que valorizam a influéncia italiana

na formagdo do municipio. Em 2026, o Festival da Uva e do Vinho de Sdo Bento de Urdnia, em Alfredo Chaves, voltou
a reunir participantes para uma pisa simbélica com cerca de 150 quilos de uvas.

QUE MANGUINHOS REALMENTE TEM “CHEIRO DE MOQUECA"?

O tradicional slogan “Manguinhos tem cheiro de moqueca” traduz a vocagdo gastronémica do balnedrio da Serra.
Em 2026, o 5° Circuito da Moqueca Capixaba de Manguinhos reuniu restaurantes e docerias em dois fins de semana,
com versoes exclusivas da moqueca, além de sobremesas especiais e atragdes culturais. A proposta mostra como
a gastronomia pode se transformar em experiéncia turistica, movimentando restaurantes, hospedagens, comércio
e producdo local.

QUE A MODA CAPIXABA MOVIMENTA BILHOES DE REAIS?

A indUstria da moda tem peso significativo na economia do Espirito Santo. Dados divulgados durante o ES Fashion,
realizado em Vitéria em 2025, apontaram que o setor movimenta mais de R$ 160 milhdes por més e cerca de R$ 2
bilhées por ano, gerando aproximadamente 25 mil empregos diretos. Outro dado chama a atencdo: cerca de 85%
da producgdo de vestudrio capixaba &€ comercializada fora do Estado, demonstrando a forga da industria local para
além das fronteiras capixabas.

QUE O MOUNJARO ATUA EM DOIS HORMONIOS RELACIONADOS AO METABOLISMO?

O Mounjaro (tirzepatida) € um medicamento que atua simultaneamente nos receptores dos horménios GIP e GLP-],
relacionados ao controle da glicose, do apetite e da saciedade. A tirzepatida também retarda o esvaziamento gdstrico
ereduz a ingestdo de alimentos. No Brasil, a Anvisa aprovou, em 2025, uma indicagéo do medicamento para o controle
crénico do peso em adultos com obesidade ou sobrepeso associado a determinadas condigdes de salde, sempre em
conjunto com dieta de baixa caloria e atividade fisica. Nos estudos SURMOUNT-1, as perdas médias de peso variaram
de 15% a 20,9%, dependendo da dose. O medicamento exige prescricéio e acompanhamento profissional; a Anvisa
também determinou regras mais rigorosas para sua dispensagdo.

QUE O RADAR NAO CONSIDERA APENAS A VELOCIDADE REGISTRADA?

Quando um equipamento de fiscalizagdo mede a velocidade de um veiculo, existe um erro méximo admissivel do
instrumento, previsto pela regulamentagdo metrolégica. Segundo o Inmetro, para medidores de velocidade fixos,
estdticos e portdteis, o erro maximo admissivel em servico é de +7 km/h para velocidades de até 100 km/h e de 7%
para velocidades superiores a 100 km/h. Por isso, a velocidade considerada para fins de autuacéo é calculada a partir
da velocidade medida, descontando-se o erro méximo previsto. Eimportante lembrar que essa margem técnica néo
significa uma autorizagdo para ultrapassar o limite de velocidade.

QUE O CAPPELLETTI E UMA DAS TRADIQC")ES GASTRONOMICAS DA EMILIA-ROMANHA?

O cappelletti & uma massa recheada tradicional da regido italiana da Emiliac-Romanha, com diferentes receitas e
formatos conforme a cidade e a familia. Na regido de Reggio Emilia, por exemplo, os cappelletti sdo tradicionalmente
preparados e servidos com caldo, e suas receitas sdo transmitidas de geracéo em geragdo. J& os anolini, também
chamados de cappelletti em algumas localidades, possuem registros histéricos que remontam ao século XV, e néo
ao século Xll como muitas vezes & divulgado. A culindria da Emilia-Romanha transformou massas recheadas em um
dos grandes simbolos da gastronomia italiana.

QUEODIRETOR CAPIXABA RODRIGO ARAGAO ESTREOUNO UNIVERSO INFANTOJUVENILCOM
“FOLCLORICA"?

Conhecido por seus trabalhos no cinema fantdstico e de horror, o diretor capixaba Rodrigo Aragéo apresentou em
2026 seu primeiro longa-metragem voltado ao publico infantojuvenil. “Folclérica” teve sua pré-estreia no 33° Festival
de Cinema de Vitéria, em 25 de julho, e acompanha Pequi, um jovem saci que nasceu diferente dos demais e parte
em uma aventura pela terra encantada de Folclérica, ao lado do amigo Teobaldo e da curupira Ingd. O filme utiliza
bonecos construidos artesanalmente e técnicas de animagdo, mantendo a forte presenga dos efeitos praticos que
marca a trajetéria do diretor.
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CAPEMISA Seguradora esta entre as Melhores

Empresas Para Trabalhar no Brasil

Reconhecimento nacional do GPTW se soma aos rankings conquistados pela Companhia no Rio de
Janeiro e na América Latina em 2026

A CAPEMISA estd entre as

Melhores Empresas Para Trabalhar
no Brasil, segundo o ranking
Great Place to Work (GPTW)
2026, ocupando a 69 posi¢do
entre as médias empresas. O
reconhecimento é somado a
outras conquistas obtidas ao
longo do ano, como a presenca
entre as melhores Companhias
para trabalhar da América Latina
e do Rio de Janeiro. O ranking
nacional foi anunciado nesta
terca-feira (06/10), em Séo Paulo,
e celebra os 30 anos de atuagdo
do GPTW no Brasil, com base na
escuta de mais de 5 milhdes de
colaboradores.

Para o presidente da CAPEMISA,
Jorge Andrade, o reconhecimento
tem um significado especial, por
refletir a percepg¢d@o de quem vive
a Companhia no dia a dia.

“Estar entre as Melhores
Empresas Para Trabalhar no
Brasil & um reconhecimento com
significado especial, pois parte
da percepgdo de quem vive a
CAPEMISA todos os dias. Temos
trabalhado para construir um
ambiente em que as pessods

Conhega o CAPEMISA VIVA.
Seguranc¢a personalizada
escolhida por vocé.

CAPEMISA VIVA

S 1apem peg o 2 Wiy fem de medher.

Salba mais em: ' o
viva.copamisa.combr/comatores ‘

Simples

e flexivel,
como a VIDA
deve ser.

sejam ouvidas, tenham espago
para se desenvolver e encontrem
cuidado também nas pequenas
decisdes da rotina. Esse resultado
mostra que estamos no caminho
certo, mas, principalmente, nos
lembra que uma cultura forte é
construida continuamente, com
a participagdo de todos 0s Nossos
Colaboradores”, afirma.

O resultado também estd
relacionado a um processo
permanente de escuta e evolugdo
das praticas de gestdio de pessoas.
Para Patricia Pacheco, Gerente de
Recursos Humanos da CAPEMISA,
a pesquisa do GPTW funciona
como uma ferramenta para
compreender a experiéncia dos
Colaboradores e transformar suas
percepcdes em agdes.

“Essa iniciativa nos
permite ouvir o que 0s NOSSOS
Colaboradores pensam e, a
partir dessa escuta, entender
onde precisamos avangar. N&do
olhamos para a pesquisa apenas
como uma avaliagdo, mas
como uma ferramenta que nos
ajuda a transformar percepgdes
em acgdes concretas. Sadde,

desenvolvimento, reconhecimento,
inclus@o e qualidade de vida fazem
parte dessa agenda e precisam
estar presentes na experiéncia
das pessoas ao longo de toda
a sua jornada na CAPEMISA. O
reconhecimento nacional mostra
que esse trabalho & percebido por
quem estd aqui, mas também nos
desafia a continuar evoluindo”,
afirma Patricia.

Essa cultura se traduz
em iniciativas. Um exemplo é
o programa de Medicina
do Estilo de Vida, que oferece
acompanhamento e orientagdo
para a adogdo de hdbitos
mais sauddveis. Colaborador
da filial de Juiz de Fora desde
2024, William Candido Moreira
conheceu o projeto durante
uma ac¢do de qualidade de vida
promovida pela Companhia e
decidiu participar. Hoje com 33
anos, aos 6 ele descobriu uma
doenga congénita, que afeta a
producdo de cortisol, 0 horménio
que regula o metabolismo. A
partir do acompanhamento
profissional, passou a rever hdbitos
relacionados a atividade fisica,
a alimentagéo e ao sono. Hoje,
mantém uma rotina regular de
exercicios e afirma perceber
mudangas importantes na propria
qualidade de vida.

Outra frente de atuacgdo
estd relacionada & educagdo
financeira, que também pode
contribuir para o bem-estar
dos Colaboradores. A CAPEMISA
disponibiliza uma parceria de
educacdo e planejomento, com
a possibilidade de consultorias
individuais.
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Mudancas climaticas impulsionam
busca por seguro residencial

Produto oferece, além das coberturas tradicionais, protegdo contra
danos causados por vendavais, granizo, alagamentos e outros

A ocorréncia de eventos
climdaticos extremos, como
chuvas torrenciais, enchentes,
deslizamentos de terra, vendavais
e ondas de calor ampliam os riscos
para os imobveis em diferentes
regides do pais. Nesse cendrio,
a protegdo da residéncia ganha
ainda mais relevancia. Os impactos
desses fendmenos naturais
podem comprometer desde a
estrutura dos iméveis até moéveis
e equipamentos e reforcam a
importdncia do planejamento
financeiro e da ado¢cdo de medidas
preventivas para lidar com
situagdes inesperadas.

Diante desse contexto, o seguro
residencial desponta como uma
alternativa para quem deseja
ampliar a seguranga financeira
diante dos riscos climdaticos. Para
se ter uma ideia, segundo dados
divulgados pela Superintendéncia
de Seguros Privados (Susep), no
primeiro semestre de 2026, 0 seguro
patrimonial, categoria em que
estd inserido o seguro residencial,
registrou um crescimento real de
10,49%, em comparagdo com o
mesmo periodo do ano passado.
Além de coberturas tradicionais,
muitas apdlices oferecem protegéo
contra danos provocados por
vendavais, granizo, alagamentos

CONSORCIO NACIONAL

BANCORBRAS

)

e outros, conforme as condigdes
contratadas.

‘A crescente preocupagdo com
afrequéncia e aintensidade desses
fendmenos meteoroldgicos pode
impulsionar a procura pelo servigo e
estimular consumidores a reavaliar
suas estratégias de proteg¢do
patrimonial’, destaca Alessandra
Monteiro, Diretora Técnica da Pluna
Corretora de Seguros, do Grupo
Bancorbrds. ‘Mais do que uma
despesa adicional, 0 seguro passa
a ser considerado por parte dos
proprietdrios uma ferramenta de
prevencdo financeira'.

A escolha do seguro residencial
deve levar em consideracgdo
as caracteristicas do imoével, a
localizagdo e osriscos aos quais estd
exposto. A andllise das coberturas,
dos limites de indenizagdo e das
exclusbes previstas em contrato
€ fundamental para garantir
uma protegcdo adequada as
necessidades de cada familia.
‘Contar com a orientagdo de
profissionais especializados ajuda
o consumidor a identificar as
coberturas mais adequadas ao
seu perfil e a compreender as
condi¢gdes da apdlice, evitando
surpresas em momentos de
necessidade’, finaliza Alessandra
Monteiro.

Além dessas protegdes, os
segurados também tém acesso a
uma ampla gama de assisténcias
que facilitam o cotidiano, como:
servigos de chaveiro, hidréulico,
eletricista, desentupimento, reparos
em eletrodomésticos, entre outros.
Para acionar as assisténcias, basta
entrar em contato com a Central
de Atendimento 24 horas.

Sincer £<

CORRETR, ALMENTE

Setor de seguros
injeta R$ 720
milhdes na
economiaa
cada 24 horas

Dados da Susep, divulgados
em 14 de outubro, mostram que
o0 mercado de seguros devolveu
R$ 172,8 bilhées & sociedade
entre janeiro e agosto deste
ano, por meio de indenizagdes,
resgates, beneficios e sorteios.
O volume equivale a cerca de
R$ 720 milhdes por dia, mas
representa queda real de 5,8%
em relacdo ao mesmo periodo
de 2025.

Do total, R$ 99,7 bilhdes
corresponderam a resgates em
VGBL, PGBL e planos tradicionais
de previdéncia aberta. Outros
R$ 54,3 bilhées foram pagos
em indenizagcdes de seguros,
enquanto R$ 18,8 bilhdes vieram
de resgates e sorteios de titulos
de capitalizagdo.

RECEITA

A arrecadag¢do do setor
superou R$ 281,3 bilhdes nos oito
primeiros meses do ano, com alta
nominal de 0,5%, mas queda real
de 3,7%.

Os segmentos de seguros de
danos e de pessoas, excluindo
o VGBL, arrecadaram R$ 154,6
bilhdes, com crescimento
nominal de 6,3% e real de 1,8%
frente ao mesmo periodo de
2025.

Jdos produtos de acumulagéo
(VGBL, PGBL e previdéncia
tradicional) somaram R$ 105,5
bilhées em contribuigcdes,
registrando quedas nominal de
5,5% e real de 9,5%.

Na capitalizagdo, a
arrecadagdo atingiu R$ 21,1
bilhdes, recuo nominal de 7% e
real de 10,9% na comparagdo
anual.

MAIS SOLUCOES
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ASSOCIADOS AD SINCOR-ES

MAIS BENEFICIOS

Ser associado ao Sinco-ES é ter muitas vantagens
2 uma delas é o convénio com o SESC-ES.
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CREDENCIAL SESC: | _ EO MELHOR:
VANTAGENS QUE | NAO PAGA NADA

FAZEM A DIFERENQAI £% ) para obter a sua credencial digital!

Com a Credencial Sesc, vocé e sua familia tém acesso
a uma estrutura completa de lazer, salude, cultura, A : SESC DOMINGOS MARTINS

turismo e muite mais, com condicdes especiais. o o Sl  Charmosa estrutura em
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@ Domingos Martins

aid Corretores de Seguros associados ao Sincor-ES

SESC PRAIA FORMODSA

e Funcionarios de Corretoras de Seguros - : Mais de 50 hec
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Estrutura completa de lazer
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LAZER, SAUDE, CULTURA E BEM-ESTAR AO SEU ALCANCE!

UHIDADES DE LAZER UNIDADES DE SAUDE
Clubes e Academias Programag o Restaurantes Clinicas Exames Fissoterapia Programas de
Unidades com modermnas e cultural, shows, e lanchonetes com odontoldgicas laboratosiais saide e prevencac
piscinas, quadras, atividades exposicies e opgbes saborosas
parques aquaticos esportivas eventos € acessiveis
& muito mais

Tudo isso com qualidade, seguranga e pregos especiais para quem tem a Credencial Sesc!

SINCOR-ES E SESC-ES: UMA PARCERIA QUE GERA VALORPARAVOCE!  /ssocic—se o aprovede!



